客服部发【2025】019号文                签发人：刘晓清 
诺和盈（司美格鲁肽）9月活动方案

活动时间：2025年9月1日-9月30日

销售目标：200盒

活动门店：
所有当前可销售冷链品种的门店（具体门店见附表）
活动内容：
	货品ID
	通用名
	规格
	单位
	末次  进价
	零售价
	活动

内容

	2516309
	司美格鲁肽注射液
	0.68mg/ml, 1.5ml
	盒
	1264.9
	1264.9/1394
	任意2盒8折，任意3盒75折

	2516407
	司美格鲁肽注射液
	1.34mg/ml，1.5ml
	盒
	1264.9
	1264.9/1394
	

	2516406
	司美格鲁肽注射液
	1.34mg/ml，3ml
	盒
	1264.9
	1264.9/1394
	

	2516310
	司美格鲁肽注射液
	2.27mg/ml, 3ml
	盒
	1893.67
	1893.67/2083
	

	2516311
	司美格鲁肽注射液
	3.2mg/ml, 3ml
	盒
	2463
	2463/2709
	


注：为不影响门店绩效考核，客服部当月根据实际销售情况回填门店毛利。
任务及奖惩细则：
（一）门店奖惩及任务：

1、单品奖励：销售即可获得50元/盒单品奖励

2、环比增长奖励：环比8月销售增长支数追加奖励10元/支；

3、优秀案例分享奖励：

员工每日22：00前在“四川太极诺和诺德销售沟通群”中晒单并做案例分享，客服部每日23：00前点评，评选前三名，并分别发放10元奖励。

4、当周挂零门店：抄写案例分享5篇，抄写后发客服部检核。（如该店已完成当月指标，则无需抄写）

（二）片区奖惩及任务：

1、达成奖励：片区主管负责跟进片区任务完成进度，达成指标即奖励片区主管对应奖励。
	序号
	片区
	8.1-8.31销售
	任务指标
	达成奖励（片区主管）

	1
	东门片区
	28
	64
	200

	2
	南门片区
	17
	32
	100

	3
	旗舰片区
	55
	71
	200

	4
	邛崃片区
	3
	3
	

	5
	西门片区
	4
	24
	100

	6
	新津片
	3
	5
	

	7
	都江堰片
	0
	3
	

	
	总计
	110
	202
	600


2、片区每周不得挂零，挂零片长周一上午到客服部单独学习、背书。（如该片区已完成当月指标则不再执行本条）
执行检核：

消费者活动限会员专享，每一位购买诺和盈的顾客必须开口宣传活动（折扣及诺和关怀活动）、办理并录入会员卡，厂家会根据交易流水核算活动费用（未录入会员卡则不会补差），任何门店不得弄虚作假。客服部将通过“太极药店管家”点检，如有作假差额双倍退回公司。

客服部每周通报各片区及门店的销售进度，请伙伴们勇敢迈出第一步，要敢于开口，敢于挖掘潜在顾客，抓住高净值顾客，早日破冰。

主题词：    诺和盈           9月 营销活动                  方案
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