1、东门片区  汇融名城店：蒋小琼   8月18日案例分享
顾客进来购买碧生源，同时了解到顾客之前用过减肥产品诺和泰，介绍诺和盈是专门针对减肥，通过计算体重，顾客肥胖，介绍活动2件8折，3件7.5折，顾客购买第四针最终达成了2支。
2、旗舰片区  青龙街店  向海英     8月18日案例分享
昨天回访购买过司美的顾客，回访到其中一位小姐姐，正好要购买第四针，并给她介绍目前有活动2件8折，3件7.5折，在购买时她朋友也需要1支，小姐姐一共购买3支，优惠了1千多，她说优惠力度那么大。非常高兴的离开了店，说下次需要再来。
3、旗舰店片区  庆云南街：范尹荭   8月19日案例分享
顾客进店体型偏胖，主诉有睡眠呼吸障碍，介绍诺和盈是专门针对减肥的品种，通过计算体重，顾客超重，介绍活动2件8折，3件7.5折，顾客最终达成了2支。
4、南门片区  光华北五路店：王丹   8月20日案例分享
朋友看到我朋友圈发的“减重版”司美的宣传就问我具体是怎么样打的，价格多少，了解到她属于小基数体重，她主要是想瘦肚子，减腰围，我说想要瘦腰围可能会慢一点，至少建议打三个月左右，且使用很方便，每周打一次就行，刚好现在有活动，三支最划算可以打75折，于是就买了三支。
5、南门片区  成汉南路店：鄢珊珊   8月20日案例分享
一位30岁左右的男性顾客，来问司美多少钱一支，给顾客说了价格，顾客说拿一支，顾客准备去医院找医生开处方，然后给顾客介绍打司美需要阶梯性的打，现在有买2支8折，3支75折活动，顾客当时没要，说要咨询下医生，顾客咨询医生后下午来购买了2支。
6、旗舰片区   青龙街店姓名：曾娟    8月22日案例分享
案例：会员顾客进店购买降糖司美格鲁肽，告知门店现在只有新的司美， 顾客刚开始觉得司美价格比较高。 我告知顾客现在司美格鲁肽有活动：两支八折，算下来才1011元1支，三支七五折价格特别实惠。而且这个药更能控糖还能减重，双向调节更安全。  顾客觉得价格合适就拿了两只。
7、旗舰片区青龙街店姓名：廖洵媛    8月22日案例分享
 案例：老顾客进店回购司美格鲁肽，给顾客介绍现在司美格鲁肽现在有活动：两支八折，三支七五折，顾客觉得划算就拿了两支。
8、南门片区大源北街姓名：张昌永     8月22日案例分享
案例：回访上月购买过司美格鲁肽顾客，给顾客介绍现在司美格鲁肽现在有活动：两支八折，三支七五折，顾客觉得划算就拿了两支。
9、旗舰片区   青龙街店：向海英     8月24日案例分析              

顾客进店问减肥产品，询问买什么减肥药效果好，我给她推荐了司美格鲁肽，并告诉她我们之前顾客减肥的成功案例，然后告知她现在有活动2支8折，3支7.5折后，顾客选择了购买2支。      

总结：顾客在询问减肥产品的时候要多给她分享周围减肥成功案例，让她心动，并给她办了个会员卡
