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[bookmark: _GoBack]“夏日夜宴”活动方案   
【活动时间】：2025年8月1日 — 9月30日
【活动主题】：夏日夜宴
【活动内容】： 
活动一：前期引流：
1、 引流时间：活动前一周
2、 活动内容：
收取顾客5元现金售卖活动入场券，并领取礼品一份（盐2包/藿香小可乐1瓶/金银花露ID52105）。顾客购买入场券后，可领取10元代金券+体验券一张。顾客可在活动当天凭代金券到店参与满10元抵扣10元活动，同时参与全场主线活动。
3、 门店充值任务见附件
  充值任务=日均客流*7*0.4

活动二：夏日夜宴
一、活动时间：
根据门店人流情况制定：上午（8:00-11:00）
                      下午（18:00-21:00）
门店选择以上时间的一个时间进行执行。
二、主线活动：
1、全场第二件5折  
2、前期赠送10元代金券使用规则： 满10元抵扣10元，与主线活动不重复（无门槛，超低特价不参与）
折扣使用规则：超低特价、D类品种不参与
    3、单品活动执行当月晒单、挂金、营采品种活动，不参与折扣活动。
4、会员积分超值兑好礼： 
按第三季度积分兑换品种执行。

三、重点提升毛利单品:（营采/星级品种库存数量不低于20盒，其他品种库存数量不低于10盒，片区主管提前3天完成备货）

	序号
	编码
	品名
	规格
	厂家
	零售价
	促销
	奖励
	未完成处罚

	1
	208246
	黄芪精
	10ml*30支
	台州
南峰
	168
	一盒省20元
第二件半价/
买3得4
	8元/盒

	

	2
	194415
	黄芪颗粒
	4gx60袋（无蔗糖）
	四川百利药业
	328
	第二盒半价/
买3得4
	每单/单盒：15元
每单/2盒以上：20元
	

	3
	179237
	复方嗜酸乳杆菌片
	0.5gx10片x3板
	通化金马药业集团股份
	79
	2盒省12元
加送2盒赠品
（10粒装）
	3元/盒
	

	4
	668288/
2001027
	葡萄糖酸钙维D2咀嚼片
	48片(复方)/瓶
	西南药业
	88
	第二件半价
	①完成任务：奖励8元/盒,
②未完成任务：奖励5元/盒
	

	5
	2503301
	碳酸钙D3片（Ⅰ）
	90片 1.5g(600mg),D3 :125国际单位
	河北百善
	128
	1瓶省15元
两瓶198元
	①完成任务：奖励9元/盒,         
②未完成任务：奖励6元/盒
	

	6
	66073
	维生素C咀嚼片
	100mgx60片
	西南药业
	69
	第二件半价
	①完成任务奖励5元/盒
②未完成任务奖励4元/盒
	

	7
	2505131/2506774
	医用重组胶原蛋白修复贴
	F型 28g(23cmx21cm)x5袋 (枢颜)
	汉方再生医学
（银川）
	85
	99元/4盒
两套面膜加赠水光针一盒
	①完成任务奖励3.5元/盒
②未完成奖励2元/盒
	

	8
	2507742/2505130
	重组人源胶原蛋白修复敷料
	X型 4gx3支
	汉方再生医学
（银川）
	168
	活动一：168两盒，3套加赠导入仪
活动二：特价99元得1盒水光针+2盒面膜
	①完成任务奖励5元/盒
②未完成任务奖励4元/盒
	

	9
	2508407
	医用重组胶原蛋白修复液
	2mLx30支 A型
	西安中美康生物科技
	268
	活动一：
买一得二
活动二：特价168得1盒次抛+2盒面膜
	①完成任务奖励10元/盒
②未完成任务奖励8元/盒
	

	10
	203192
	养生堂蛋白粉
	400g(10gx40袋)
	养生堂
	468
	买1送1
	晒单10元/罐
	

	11
	140507/
2513251
	蛋白粉
	450g
	汤臣倍健
	428
	二送一
加送4罐150g小蛋
	10元/桶
	

	12
	2501886
	复合维生素B片
	100片
	江西杏林白马
	168
	1盒减30元
第二件+39.9元
	10元/盒
	

	13
	176644
	维生素E软胶囊
	100mgx160粒
	吉林万通
	168
	1盒减30元
第二件+39.9元
	10元/盒
	

	14
	230453
	血塞通分散片
	0.3gx12片
	安徽圣鹰
	29.8
	59元/4盒
99元/8盒
	0.75元/盒
	

	15
	194352
	盐酸氨基葡萄
糖片
	0.24gx90片
	新斯顿
	168
	第二件半价
	①完成任务奖励13元/盒
②未完成任务奖励10元/盒
	

	16
	2513015
	多维元素片
	60片
	葵花
	78
	两件立减30
	完成任务4元/盒
未完成3.5元/盒
	

	17
	2517546
	血糖测试条
	KA101 25支x2瓶
	三诺
	99
	2盒特价：99元加送血糖仪一台（ID2520170）
	10元/套
	

	18
	215286
	电子血压计
	650C
	江苏鱼跃
	368
	特价：199元
	7元/盒
	

	19
	206692
	生脉饮
(党参方)
	10ml*24支
	四川
泰华堂
	48
	99元/4盒
	8元/套
	

	20
	2518475
	脑心舒口服液
	10mlx10支
	吉林吉尔吉药业有限公司
	21
	三送一
	1.2元/盒
	

	20
	2507714
	肾骨片
	0.29g*180片
	山东华洋
	98
	196元/3盒
	5.5元/盒
	

	21
	135804
	阿胶
	250g（精品）
	太极集团甘肃天水羲皇阿胶有限公司
	799
	  特价：499元
	50元/盒
	

	22
	2503391
	薇诺娜敏肌清透防晒三件套
	50g+15gx2支
	云南贝泰妮生物科技集团股份有限公司
	198
	特价：129元
	10元
	

	23
	218919
	薇诺娜防晒喷雾
	120ml清透水感防晒喷雾SPF30PA+++
	云南贝泰妮生物科技集团股份有限公司
	168
	8折买一送一
	毛利段提成
	

	24
	
	安徽华人丸剂
	
	
	
	第二盒半价
买3得4
	1.5元/盒
	

	25
	2520920
	枢颜依克多因冰冰霜
	30g
	西安中美康生物科技有限公司
	99
	89元/2支
	完成任务奖励3元/盒
未完成任务奖励2.5元/盒
	



四、考核方式：
1、门店考核：按周通报
1）、按周进行毛利额增长排名，毛利额增长排名前三名门店，全员加绩效分20分/人
2）、按月进行毛利额增长排名，毛利额增长排名前10名门店店长，店长大会通报表扬，发放礼品一份。
2、片区考核：按周通报考核。
周毛利额增长率综合排名第一的片区主管，加绩效分5分
月综合毛利额排名倒数最后一名片区主管，扣绩效分3分。
2、 考核任务：
见附件，按当月销售/毛利额任务增长1倍进行制定。
【活动宣传方式】
一、整体形象打造  
1、按公司下发陈列样版打造。
二、门店免费体验项目：
1、免费染发、拔罐、果茶体验（门店安排）
3、剪发、钓鱼池、石膏/绘画体验 （由营运部安排参与厂家提供）
二、活动流程要求：
1. 人员安排：片区主管、周边门店支援1人
2. 宣传  POP  音频 ：公司统一制作，按公司要求进行陈列。
3. 备货：
1）销售额、销售数量排名前100位高毛利商品保证至少10盒。
2）重点高毛利品种：营采/星级品种库存数量不低于20盒，其他品种库存数量不低于10盒，片区主管提前3天完成备货。
4. 参与协助厂家至少3个（厂家之间检测性质不重复，厂家品种门店保证数量在30盒左右）
5. 前一天：1）组织活动门店全员开会 、熟悉活动及货位。2）通知售券顾客。3）陈列氛围。4）物料到店。5）短信通知。6）企业微信通知。
6. 当天：1）定时发朋友圈、发会员群。支援人员及厂家朋友帮忙发朋友圈。2）片区主管定时通报销售及毛利额完成情况。3）活动外场片区主管组织厂家及支援人员做好活动现场宣传，进行顾客引流。现场调整负毛商品陈列量。
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