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慢病品种疗程销售执行方案
    为提高慢病品类毛利，特筛选以上同品类中毛利相对较高的慢病品种，增加疗程活动，制定以下销售方案：
慢病部梳理疗程活动品种：

活动内容；

产品功效；
3、对应替换（低毛利）品种、关联品种；
二、学习及考核：
1、门店每天交接班学习不少于3个品种，片区主管每日检核；

2、每日演练2个品种，演练视频发片区群，由慢病部随机检核；

3、每周2次存健康考试，100分为合格，不合格员工则抄写活动内容一遍；

三、销售考核及检核：

1、每周通报：慢病部每周通报各片区疗程数量销售占比情况，片长通报片区内各门店情况；（数据由慢病部提供）疗程数量占比低于50%门店，抄写全部活动内容一遍。
2、门店激励：每月疗程数量销售占比前三名门店，奖励门店所有正式员工及3个月以上实习生、试用期员工各15积分。
四、活动时间：2025年5月1日--2025年7月31日
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