
      

 西安交通大学临床医学专业

 著名药店咨询诊断整改专家
 药店八大系统医学营销语言创始人
 公式化教学《三稳概念销售法》创始人
 180秒药店柜台秒杀术教练
 2006年独自创建并完成《万能药品销售五步法》，
 连续五年在《中国药店》网站全国点击量第一名

 
     
  
 
 
 
 
  
    

从业履历：
甘肃平凉新生药业总经理
衡水恒康医药连锁 总经理
山东漱玉平民集团全资子公司—恒德百姓医药连锁总经理
山东三立管理顾问有限公司运营总监
全国百强连锁西安泰生医药有限公司董事长助理
现任步长药业集团顾问、主讲培训师

韩   飞 



     培训资历

     16年的药品零售行业培训经验，培训指导过 60家以上的百强连锁
     超 3000 小时培训经验，直指医药企业运营软肋     
     超 220000 人次接受过培训指导，被誉为“最具操作性的实效课程”      
    莅临近 200 家连锁药店培训指导，店员学习能力和销售能力显著
提升
   莅临 18 家连锁药店整改，药店3个月内销售平均提升 40% 以上
 《中国药店》专题报道“万能促销五步”瞬间引爆店员销售能力
   19年药店从业经验，从店员一步步成长为百强连锁总经理
   
   



                       经典课程

特别说明：所有内容原创！系讲师药店工作中总结创新，无任何抄袭！

 回归药店本源——提出180秒药店柜台秒杀术

1、店员抵触培训，那是因为培训多而且没有带来效益的增长。摒弃传统

的讲产品培训模式，开启店员喜欢的公式化教学法，一个药品也不讲，

公式学会，卖啥都会！保证做到：上午学，下午用！

2、聚焦打造药店经营核心竞争力. 解密为什么公式化教学模式是药房店

员的专属培训模式！

3、提出药房营业员向健康顾问的角色转变，提出具体标准和要求

4、完成针对常见病60秒了解病情，60秒准确配药，60秒售后提示送客，

180秒柜台秒杀！从营业员～健康顾问的蜕变！

5、实用型病理讲解及案例分析，具体解剖180秒柜台秒杀术的实操。



                       经典课程

特别说明：所有内容原创！系讲师药店工作中总结创新，无任何抄袭！

独创药品零售新概念——提出三稳销售法——60秒、3句话解决上千种药品的柜

台秒杀！

 1、原创提出稳压，稳脂，稳糖药的病理知识及营销思维，培训后第二天做到

相关上百个品类销售额翻倍，见证奇迹！摧毁店员原有的陈旧销售思维，重建

新的以顾客需求为导向的新销售思维模式。

 2、总结万能产品销售公式——事实向感觉的转化

 3、万能联合用药万能钥匙！瞬间提升营业额，客品数，客单价和顾客用药的

效果满意度！



                       经典课程

特别说明：所有内容原创！系讲师药店工作中总结创新，无任何抄袭！

最简单有效的中小型连锁品类实操

1、很多连锁听了所谓大师讲解的品类管理课程，花了1-2天时间，感觉听的内

容很多也都有道理，很兴奋，回到连锁后不敢用，不会用！用了效果反而更糟

糕！其实连锁药房的品类管理很简单，两个表格，两条线就能搞定！连锁的品

类管理核心就是从各方面满足不同顾客的「需求」！

2、药店品类管理：60天快速提升连锁药店30%营业额和拉升5%毛利率的秘籍～

万能关联销售表的讲解和落地实操。

3、九年连锁药店采购经验独创武秘籍～连锁必须品种线的设定和实操。

4、两个表格，两条线，一个小时学会如何优化连锁品种线，让药房的品种更贴

近顾客需求。



                       经典课程

特别说明：所有内容原创！系讲师药店工作中总结创新，无任何抄袭！

营销医学语言——店员一学就会，顾客一听就懂的医学专业术语！书本上的知

识是诊疗医学，只适合于医疗工作者！

1、把书本上的100句话变成3句话，彻彻底底搞清楚，学会适合药房销售的八大

系统，108个常见病病理知识及用药技巧。30秒柜台秒杀，学了就能用！所有病

理知识翻译成简单实操的零售话术！（以上内容和书本上的病理知识完全不同

！！！）

2、如何做到小病当医生、大病当顾问、重病当亲人！

3.连锁药店会员服务中心的建立和初步工作！（全新知识）



                       经典课程

特别说明：所有内容原创！系讲师药店工作中总结创新，无任何抄袭！

万能药品销售五步——从店员接待顾客到销售达成的五步标准动作流程

1、第一步：如何做到柜台前60秒了解顾客病情。

2、第二步：如何30秒确定疾病治疗原则（最重要）即顾客的疾病应该从哪几个

方面着手治疗。

3、第三步：如何进一步科学的了顾客信息促成客单价、客品数瞬间倍增。

4、第四步：具体用药，在第二部基础上，帮助顾客说明为什么要联合用药

A+B+C+D,做到不拦截，正确提高店员联合用药能力。

5、第五步：解密销售达成后店员的工作——如何做到患者必回头！







韩飞老师讲课后受到连锁老总和学员的高度认可！



立竿见影！！！



好评连连！！！






