               三江店8月下滑分析

20年8月销售95330元，客流：1472笔 毛利：28660元

今年8月销售87904元，客流：1273笔 毛利：26011元

下滑原因

1、8月客流下降199笔，平均每天下降6笔客流。

新会员办理不理想，门店每天客流还是比较少。

员工自身的专业知识，销售能力不足，销售状态不积极，可能导致了部分有潜在需求顾客的流水。
门客的提单价偏低，销售金额还没很好。
5、

措施：1、为顾客积极找新药，及时问采购部能不能进。

每天办理会员卡，多办理，不要嫌麻烦。

多申请特价，多听取顾客的建议，反应门店贵的品种及时查看进价，申请特价。
每天积极微笑工作，不要因为自己的情绪流失顾客。
免费测量血压，免费服务的多给顾客宣传
