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                 还少丹促销活动方案
各门店：
     补益类别销售旺季已经到来，为提升门店还少丹销量，带动大家销售积极性，特制定以下活动方案：
一、活动时间：


自 2021年   10 月 1 日始至 2021 年11月  30   日止（共计61  天）。

二、活动品种及销售目标（门店销售目标见附表）：

	产品名称
	货品id
	规格
	基础目标
	挑战目标
	买赠活动

	还少丹
	164949
	20袋
	2000盒
	3000盒
	买2得3再省60元

	还少丹
	166819
	18丸
	550盒
	1000盒
	买2得3再省90元

	


备注：赠品算入任务考核，赠品不参与奖励
三、活动内容：

1.店员销售奖励标准：

	活动产品
	规格
	店员基础奖励标准
	店员挑战奖励标准

	还少丹
	9g*20袋
	30元/盒
	35元/盒

	还少丹
	18丸
	50元/盒
	60元/盒


备注：以上产品销售后将收银小票晒单到采购部晒单群（微信） ，每晚发放红包奖励。
晒单仅发放基础奖励，挑战奖励活动结束核算后，对完成任务门店进行补发

2.员工内购及奖励标准：

	活动产品
	规格
	内购价格
	奖励

	还少丹
	9g*20袋
	90
	30元/盒

	还少丹
	18丸
	180
	50元/盒


备注：内购无买赠活动，内购算门店任务。
需要内购的小伙伴请填写以下番茄表单，后期统计后统一下账
表单链接：https://ding.cjfx.cn/f/ecqutnim（或者钉钉扫码填写）[image: image1.png]



五、销售指标分解：（单位：盒）

1.分片区指标分解表（PK金即对赌金，金额根据任务量定）

	分组
	片区名称
	基础任务
	挑战任务
	基础任务片区经理PK金
	片区经理奖励

	1
	西北片区
	624
	998
	100
	800

	1
	城中片区
	587
	934
	
	800

	2
	城郊二片区
	349
	555
	50
	600

	2
	东南片区
	423
	677
	
	600

	3
	大邑邛崃片
	311
	495
	30
	400

	3
	旗舰片
	196
	304
	
	400

	3
	新津片
	95
	153
	
	300

	
	公司
	2550
	4000
	
	


pk奖励说明：

组内均完成基础任务，片区经理赢方和输方均获得PK金+奖励金。
组内有完成基础任务和未完成基础任务片区：完成基础任务片区获得PK金+奖励金，未完成基础任务片区拿出PK金给完成任务片区。

组内均未完成任务：交PK金给公司。

片区完成基础任务，片区经理即可获得相应奖励金。片区经理主要职责：分门店任务、督促、鼓励本片区任务进度的完成。   
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