永康东路店与去年同期对比销量下滑4783元，笔数增加108笔，毛利增加3548元
永康东路下滑措施：

销售每个单品按照疗程推荐，推荐时按1周、半个月或1个月的量进行推荐

提高员工联合用药意识
增加门店客单价、客品数，让顾客病情得到有效治疗
进一步瑞学学习，每天至少学习5个产品知识
这个月的任何一场活动全员通班，争取完成9月任务
