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一、考核时间：2021年11月6日--11月11日（6天）   145家门店

二、销售目标：

	目标
	挑战一
	挑战二

	
	日均销售
	日均毛利
	毛利率
	日均销售
	日均毛利
	毛利率

	6号—8号
	214万
	44万
	20%
	240万
	45.3万
	18.5%

	9号—11号
	145万
	36.3万
	25%
	180万
	 41.4万
	23%


三、考核内容及奖惩细则：
（一）6号—8号（3天）考核奖励：

1、销售奖励：门店销售达到 挑战一 或 挑战二 目标，获得档次对应奖励；
	目标
	奖励（按人员）
	旗舰片

（5店合并考核）

	
	正式员工
	

	挑战一
	70元/人/ 天
	2100元

	挑战二
	150元/人/ 天
	4000元


（1）店长大会现场按“挑战一”先发放奖励，3天奖励共210元/人（即每天70元/人）。

（2）活动期间，每天进行考核门店：
达成“挑战一”、不退不奖。
达成“挑战二”、补发奖励80元/人（活动结束一起补发）；

C、未达到“挑战一”、退回奖励70元/人/天 + 处罚30元/人/天。
 （3）片长每晚根据营运部发出表格，收回奖励金。
注：活动期间实习生排班及奖励安排如下：

（1）6个月内的实习生不参与门店处罚。

（2）活动期间，实习生排班须征求个人意愿，自愿选择按平时正常排班 或 活动期间通班：

A、选择正常排班（倒班或白班）不参与门店奖励。

B、选择活动期间通班，门店活动达标，奖励实习生50元/人。
（将实习生名单报片长汇总于11月12日前传策划科邮箱）
超毛利额奖励：
	日均 目标
	超1档毛利额奖励
	旗舰片（5店合并考核）

	挑战一
	20%
	1500元

	挑战二
	30% 
	2800元


3、活动期间（11.6-11.8）进行销售通报、团队照片分享

每天14:30—15:00、 18：00—19:00 查看本店“佰策”销售数据，截图分享至四川大群。

各门店交接班时，分享“团队加油合照”至四川大群。

各片长在 “佰策”系统 评选 每个时段（截止15:00、19:00）销售完成率前3名门店，
     奖励“加速红包 5元/店”。

（二）10号—11号考核奖励：

	日均 目标
	销售
	毛利额
	毛利率
	销售、毛利达标  分级 奖励
	旗舰店（5店合并考核）

	第一档
	145万
	36.25万
	25%
	100%—120%（不含）：300元

120%（含）-200%（不含）：500元

200%（含）以上：800元
	1500元

	第二档
	180万
	41.4万
	23%
	追加：超基础毛利额10% 
	2600元


（三）单品爆量（6天）：

爆量品种清单及奖励规则：

	货品ID
	品名
	销售目标

（6天）
	奖励规则
	处罚规则
	晒单群

	201173
	丹参口服液
	16000盒
	（1）买3得5  晒单奖励 2元/盒
买5得10盒 晒单奖励 2元/盒

买10得22盒 晒单奖励 3元/盒

买80得180盒 晒单奖励 3元/盒

赠品算任务、不算奖励。

（2）每日大单奖励：销售盒数≥50盒参与大单排名，排名第一奖励100元/天。

（3）门店任务完成率+销售盒数（综合排名）前十名：奖励500元、400元、300元、（4-5名）200元、（6-10名）100元；

（4）片长奖励：片区达标，完成率最高

片长奖励500元。
	按差额数量

处罚2元/盒，

封顶50元
	【爆量晒单群】

活动时间：

11.4—11.14

	138325

138584 
	养生堂VC/VE
	1500瓶
	买1得2（原品） 

奖励8元/瓶 、完成任务再追加2元/瓶
	/
	【爆量晒单群】

	165176 
	奥利司他
	60mg*24粒
	买1得2（原品） 奖励20元/套
	/
	【爆量晒单群】

	175826
	小儿消积止咳口服液
	10ml*10支
	两盒立减10元

奖励3元/盒，7元/套
	/
	【爆量晒单群】

	148289
	补肺丸
	9g*10丸4板
	2盒送黄芪粉1罐、奖励15元/套；

4盒送1盒（原品）、奖励40元/套；

10盒送3盒（原品）、奖励110元/套；
	赠品由厂家送到门店

联系人：周锋

13340985677
	【爆量晒单群】

	158569
	
	9g*10丸16板
	买1盒送9g*40丸1盒、奖励40元/套
	
	【爆量晒单群】

	144659
	鸿茅药酒
	500ml*4瓶
	买1提送500ml 1瓶、奖励30元/套
	
	【爆量晒单群】

	185401
	强肾片
	0.63g*72片
	买3盒送1盒（原品）、奖励10元/盒
	
	【爆量晒单群】

	薇诺娜系列

（生物膜、宝贝滋养、礼盒不参与）

（买一得二 原品）
	①  实满398元，奖励6元；
②  实满698元，奖励10元；
③  实满2998元，奖励50元；

满送的《面膜、电炖锅》，需要记赠品账，

下账时系统弹出赠品账才能算核销。
	/
	【爆量晒单群】

活动截止：
11月13日


片长奖罚（11.6-11.8号）：

	日均 目标
	片长奖励
	片长处罚

	挑战一
	600元 （旗舰片、新津片300元）
	未达到1档处罚20元/店，封顶400元

	挑战二
	1000元 （旗舰片、新津片500元）
	


五、预计奖励支出：
	目标
	第一档（200万）
	第二档（240万）
	备注

	销售奖（按500人计算）
	   10万
	   20万
	

	 门店超毛奖
	2.56万
	  2.56万（最低）
	

	片长奖励
	 0.36万
	 0.6万
	5+2

	加速激励奖
	 0.028万
	 0.028万
	

	后勤团队（70人）
	 0.7万
	 1.4万
	

	合计支出
	最高 13.65万
	最高24.6万
	


营运部                                                             

 2021年11月2日

注：1、本次活动期间的所有内购、团购均算销售任务，但不给予奖励。

营运部经理：              总经理：             董事长：
