
工作总结
我叫吴湘燏，来自四川太极大药房通盈街店，于2020年2月19日上班。

2020年是个不平凡的一年，我们迈着崭新的步伐迎来了2021年，在过去的一年里，平凡的我们取得了不平凡的成绩。
 去年门店总销售额为364.5万元，其中我个人销售93.3万元，占总比销售25.59%。天胶销售8746.1元，补肾益寿销售5446.56元。
 这一年里，学习了知识，收获了果实，丰富了自己。
积极的参加公司组织的各种培训，药培圈，小红书。上半年主要是以云培训为主，不能对学习有懈怠。

在工作中，把知识运用到实践，实践出真知。只有去更好的接待顾客，体现自己的专业性，才能更好的增加顾客的信任，从而获得更高的顾客粘度，提高门店的业绩，不辜负自己的努力。比如我姐妹咨询我一个药品，她爸爸在网上购买的，也花了不低的价钱，聊天中谈到自己的父亲有中风前征兆，我便向她推荐了太极安宫牛黄丸，可以预防中风，降低心血管中风危险，觉得我说的比较有道理，也便成了这一单。
 对于我自己，学以致用，灵活运用到工作中，尽自己最大的努力，是我一直铭记于心的。
最后，在新的一年里，继续学习与巩固，要有咬定青山不放松的韧劲，立根原在破岩中的毅力。认真努力的完成各项工作，提升自己的销售。
