华泰销量下降原因及增量措施
	时间
	销量（元）
	笔数
	毛利（元）

	2018年6.26—7.25
	379603.29
	5439
	125600.83

	2019年6.26—7.25
	337552.64
	5062
	111372.44


今年6.26—7.25销量对比去年同期下降了42050.65元，下降11%

笔数下降377笔，下降6.9%

毛利下降14228.39元，下降11%
下降原因： 1.保健品，日化品不能刷卡，部分顾客不愿意现金购买

           2.今年团购顾客对比以往有所减少

           3.由于门口修路变道，导致笔数对比之前有所下降
增量措施：1.加强在中药，医疗器械方面销售，提高门店员工关联销售的能力

          2.一定为顾客提高最优质的的服务，保证药品搭配都是有效的，才能保住回头客

持平时间：在8月份努力追回之前差的销量
