
太极大药房城中片区 浆洗街店、金丝街店 活动申请表

	一、基本信息 *

	活动类型* 【单店/广场】
	重装开业活动

	门店ID* 
	337

	门店类型* （A/B/C类）
	A

	预计活动时间*
	 2019 年1月21日 至1月 23 日 共计 3 天

	活动主题*
	幸福合家欢 满百送百

	活动地址
	浆洗街、金丝街店

	活动积分* 【积分/不积分】
	不积分

	适用顾客*【会员/非会员/所有顾客】
	所有顾客

	门店客单价*
	90

	计划邀请的厂家*
	康麦斯、中山、天胶、乐淘淘、撒隆巴斯、

	二、活动内容 *

	*主线活动（药品全场买省、买赠、折扣、抽奖活动选其一种）
一、

会员免费领
凭DM单前50名顾客进店免费送冻干枣圈或冻干红枣一袋，预计100袋。（每人限领1袋）
凭DM单切角，消费满18元立省5元现金。
新办会员、会员到店免费参与抽奖，百分百得奖。（每个会员限参与一次）

（1）抽奖设置及礼品：

     一等奖：冻干枣圈或冻干红枣一袋
     二等奖：8元全场代金券1张 或10元中医诊费抵用券

     三等奖：纸巾1包
二、幸福合家欢 满百送百
1、全场消费满100元送100元“幸福合家欢”礼券1套，最高送10套。（器械、贵细不参与）

2、“幸福合家欢”礼券包含：

（1）1张《30元全场通用券》

     使用期限：1月21日~1月23日，过期作废，特价不参与，不再同时享受门店其它活动。

（2）1张《30元保健品抵用券》

     使用期限：1月21日~2月28日，过期作废，仅限汤臣倍健、康麦斯、百合康、纽斯康、KR系列产品使用，一个单品抵用一张30元券，特价不参与，不再同时享受门店其它活动。
（3）1张《20元中药抵用券》

     使用期限：1月21日~2月28日，过期作废，一个单品抵用一张20元券，仅限中药袋装、罐装品种使用，特价不参与，不再同时享受门店其它活动。

（4）1张《20元礼品兑换券》

     凭收银条和礼品兑换券，兑换指定礼品，当日有效，过期作废。

3、礼品兑换券明细（浆洗街）：

兑换数量

1张

2张

3张

5张

礼品

163148黑芝麻黑豆核桃粉

或

163147红豆薏米枸杞粉

181758冻干枣圈

156450、156458：新疆和田骏枣、新疆若羌灰枣
或

绿盾口罩1个  
22623银耳
或

172655大枣
惠氏厨房三件套

或

益力佳400g 1听 

数量

30+50 

 40 + 30

30 + 30 

32 + 8

3、礼品兑换券明细（金丝街）：

兑换数量

1张

2张

3张

5张

礼品

心心相印抽纸 

蓝月亮洗衣液   
维达卷筒纸 

或

惠氏骨气礼盒

大米 

或

 惠氏厨房三件套
数量

50

 40 

20+12

12+8

三、会员积分兑换

1、会员积分超值兑同周年庆一样。（明细如下表）
                                  *支线活动
中药包装类药材：（1）袋装、罐装：1件8.5折 ，买2得3

散装贵细（西洋参、三七、天麻）：买100g送50g、买200g送100g、买300g送150g，以此类推   
三、单品：     见附表
四、超低特价： 见附表
五、医疗器械：8折  
六、化妆品：600元省60元，1200省120元，最高省300元。
七、贵细：8折
一、趣味游园活动： 选择：第   选项
二、免费体验、检测活动：选择：第  1，2，3, 5 选项
活动类型：
序号

活动内容
准备物资
人员安排

1

检测血糖、血压
血糖仪、血压计
1

2

检测微量元素、

检测仪器

1

3

品饮养生茶

免费品饮品

1

5

免费熬胶、免费品尝

熬胶食材、辅料、电器

1



	

	三、费用预算 *

	项目名称

单价

数量

合计

冻干枣圈、冻干红枣

2.5 
100/店

250元/店

短信

0.065

5000/店

325元/店

DM单

0.35

2000/店

700元/店

盛大开业吊旗

2

30张/店
60元/店

海报

14元/平方

2

8元/店
100元套餐券

0.5元

800套

400元

（金丝街）地贴2.5*2米

14元/平方

1

70元

浆洗街（圆型地贴）

2

层条

30根/店

60元/店

货架POP

A3

10张/店

40元/店

合计

 3356元



	四、备注 *

	五、需要解决的问题：活动语音，发短息，铺货，包括积分换礼的货品，免费领的枣子

	六、销售情况预计 *

	11月26日-12月25日   日均销售：24729.6   日均笔数：241   客单价：102  毛利率：27.2%

	活动期间计划日均销售：  日均笔数：  客单价区间：

	二、单店活动（1）A类门店：①活动期间销售对比上个月日均销售增长200% ②客流对比上个月日均客流增长100%。 ③活动期间的客单价需在区间内。

	七、未达到任务惩罚 *

	2、没有费用的门店：（1）销售未达标，罚款  元。（2）客流未达标，罚款  元。（3）三项均未达标，罚款 元。


填报人：莫晓菊                     填报日期：2019.1.6

	积分
	兑换礼品
	零售价
	考核价

	200积分
	169039、169043、169049、169050：蒂苒我的女孩润手霜
	15 
	7.5

	
	180800、180799、180798：迷你型龟苓膏
	 19.8
	7.4

	
	181761：冻干红枣100g
	15
	7.85

	400积分
	22623：银耳
	32
	16

	
	156450、156458：新疆和田骏枣、新疆若羌灰枣
	29.8 
	16.5

	1000积分
	131126：太极乌发露（200ml） 
	69
	25

	
	169148、169147、169145、169149：蜂蜜500g
	89
	25

	5000积分
	118901：欧姆龙电子血压计()HEM-6116手腕式) 
	470
	188

	
	157003：腕式电子血压计YE-8600A江苏鱼跃
	398
	199



