              西北片浣花滨河店“双节”活动总结
【活动时间】2018年9月15日~9月17日（3天）

【参与门店】浣花滨河店
活动期间同比去年（新开门店只填写活动期间数据）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	17748.56
	282
	26.33%
	26.84%
	62.94

	去年同期
	12006.97
	199
	27.75%
	27.72%
	60.34

	增长比
	5741.59
	83
	-1.42%
	-0.88%
	2.6


活动期间日均对比上月日均销售 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	5916.19
	94
	26.33%
	26.84%
	62.94

	   上月日均
	4987.65
	85
	30.23%
	30.54%
	58.45

	    增长比
	928.54
	9
	-3.9%
	-3.7%
	4.49


【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	重点品种宣传不到位，特别是每个月的单品及品牌月
	进行重点品种培训及背诵

	2、现场氛围方面
	顾客对于部分品种做活动，部分却没做活动未标识
	可以适当把部分未做活动标识出来

	3、员工培训方面
	活动重点品种基本熟悉
	积极培训员工活动内容，保证人人过关，人人向顾客宣传

	4、限时赠送情况
	代金券的赠送日期顾客不清楚
	积极向每一个顾客解释代金券的日期及用法

	5、活动完成情况
	一档销售完成，二档差距较明显，差3100，毛利下滑
	推荐保健品及重点品种等高毛利品种，争取完成二档销售

	6、其他
	现场布置不完整，重点品种书写不完整
	下次活动重点品种均完整


                                                                   浣花滨河店： 肖瑶
                                                                  2018年 9月 20日
