                礼品季--敬师 活动总结
【活动时间】2018年9月17日~09月19日（3天）

【参与门店】红星店店  
一、活动期间同比去年（2017年9月17日-9月19日）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价
	销售增长
	毛利增长
	新增会员数量

	活动期间
	30248.62
	347
	8864.67
	2954.89
	87.17
	7535.92
	1692.78
	15


二、活动期间环比活动前平均销售（2018年8月26日-9月7日）
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	平均毛利率
	平均客单价
	活动销售增长（对比活动日均）
	活动毛利增长（对比活动日均）

	活动前期
	5905.90
	94
	2188.90
	37%
	62.62
	4176.90
	765.99


三、活动期间，员工个人销售情况
	姓名
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	段文秀
	6188.72
	213
	1925
	31%
	91

	易永红
	7010.97
	254
	1990
	28%
	67

	冯晓雨
	7864.58
	344
	1909
	24%
	111

	吴丹
	4209.49
	128
	1408
	33%
	157.45

	邓黎
	3236.96
	342
	1217
	37%
	60


活动期间，品牌月品种销售情况

	品名
	合计数量
	品名
	合计数量
	品名
	合计金额

	乐陶陶
	891
	中山中智
	5
	西南药业
	248.40


【活动优点】

通过这次活动提升了门店的销售，姐妹们配合默契，活动做的比较成功。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	物资到位。
	无

	2、现场氛围方面
	现场陈列整齐，货品丰满，爆款爆咋花宣传，气球氛围喜庆。
	无

	3、人员培训方面
	活动前对活动进行培训，人人熟悉掌握。
	无

	4、货品方面
	基本满足活动需求，
	有个别品种无，积极跟顾客调货，满足顾客需求。

	5、活动类型
	A类
	


门店：红星店                                                     时间：2018.9.20
