城郊一片“9.15-9.17双节”活动总结
【活动时间】9月15日-9月17日（3天）

【参与门店】大邑沙渠店 

第一部分：活动同比去年同期销售情况（2017年9月15日-9月17日对比）

	日期
	销售额
	笔  数
	毛利额
	毛利率
	客单价

	今年9.15-9.17
	26257.6
	275
	4892.8
	18.6%
	95.4

	去年9.15-9.17
	8328.6
	117
	2635.25
	31.6%
	71.1

	增长额
	17929
	158
	2257.6
	-13%
	24.3

	增幅
	68.2%
	57.4%
	46.1%
	-69.8%
	25.4%


第二部分：活动期间环比今年8月销售情况（2018年8月1日-8月31日对比）

	日期
	销售额
	笔  数
	毛利额
	毛利率
	客单价

	今年9.15-9.17（日均）
	8752.5
	91
	1630.9
	18.6%
	95.4

	今年8.1-8.31

（日均）
	3411
	67
	1092
	32%
	50.6

	增长额
	5341.5
	24
	538.9
	-13.4%
	44.8

	增幅
	61%
	26.3%
	33%
	-72%
	46.9%


第三部分：【活动优点】

增加了客流了。
宣传单发放到位。
会员电话回访落实到人头。
第四部分：活动不足与改进办法

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	气球的制作和气球拱门的制作
	继续制作

	2、现场氛围方面
	音乐的播放和货品推头摆放
	推头要丰富点，陈列要大气些

	3、人员培训方面
	人人知晓
	做到人人熟记

	4、货品方面
	备货还需加强
	提前进行活动备货

	5、活动类型
	大型
	提前通知会员


                                                                   城郊一片**店  9月18日                                                                     
