城郊一片“9.8-9.10教师节”活动总结
【活动时间】9月8日-9月10日（3天）

【参与门店】大邑桃源店 

第一部分：活动同比去年同期销售情况（2017年9月8日-9月10日对比）

	日期
	销售额
	笔  数
	毛利额
	毛利率
	客单价

	活动期间（3天）
	23974.29
	333
	8567.48
	35.73
	71.99

	去年同期（3天）
	13961.93
	269
	4404.45
	31.54
	51.9

	增长额
	10012.36
	64
	4163.03
	4.19
	20.09

	增幅
	71.71
	23.79
	94.51
	13.28
	38.7


第二部分：活动期间环比今年上月销售情况（2018年8月1日-8月31日对比）

	日期
	销售额
	笔  数
	毛利额
	毛利率
	客单价

	活动期间（日均）
	7991.43
	111
	2855.82
	35.73
	71.99

	去年同期（日均）
	5637.68
	99
	1872.54
	33.21
	56.94

	增长额
	2353.75
	12
	983.28
	2.52
	15.05

	增幅
	41.75
	12.12
	52.5
	7.58
	26.43


第三部分：【活动优点】

1、 全员熟记活动内容，在销售过程中引导顾客参与，收银台一句话服务，引导顾客参与
2、 电话通知重点会员
3、 提前营造活动氛围，发放宣传单；在活动当天在店外免费测血压、测血糖吸引顾客
第四部分：活动不足与改进办法

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	宣传物资在活动前一天已全部到店并安排人员到附近小区发DM单，宣传活动
	发放时多说明一下

	2、现场氛围方面
	现场提前一天做好了气球拱门和气球吊顶，在活动前一晚就做好了陈列和布置
	店外陈列要丰满、吸引人

	3、人员培训方面
	在6号就将活动内容打印出来并在中午交接班时间由店长进行培训并抽查对活动背诵情况
	在活动第一天再强调活动内容

	4、货品方面
	在活动期间对于顾客需求的货品，门店无货的积极调拨，好卖品种货不充足的在门店间积极调货
	如有厂家促销人员，提前备好货品

	5、活动类型
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