城郊一片“9.8-9.10教师节”活动总结
【活动时间】9月8日-9月10日（3天）

【参与门店】兴义店 

第一部分：活动同比去年同期销售情况（2017年9月8日-9月10日对比）

	日期
	销售额
	笔  数
	毛利额
	毛利率
	客单价

	活动期间（3天）
	7580.80
	150
	2260.5755
	30.41
	50.538

	去年同期（3天）
	8954.93
	164
	3098.5097
	34.866
	54.62

	增长额
	-1374.13
	-14
	-837.9342
	-4.456
	-4.082

	增幅
	-15.344%
	-8.5%
	-27.043%
	-12.78%
	-7.47%


第二部分：活动期间环比今年上月销售情况（2018年8月1日-8月31日对比）

	日期
	销售额
	笔  数
	毛利额
	毛利率
	客单价

	活动期间（日均）
	3155.34
	64.16
	1031.945
	33.192
	49.178

	去年同期（日均）
	2963.29
	49.48
	864.38
	29.745
	59.884

	增长额
	192.05
	14.68
	167.565
	3.447
	-10.706

	增幅
	6.48%
	29.66%
	19.38%
	11.59%
	-17.877%


第三部分：【活动优点】

····可以吸引顾客，增加顾客购买率
····可以有效地提升客单价
····可以增加门店销售，增大客流
第四部分：活动不足与改进办法

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	公司活动物资，活动都做完了，物资还没到
	希望以后活动时公司的物资可以早点到，以免再次出现有活动没有物资的情况

	2、现场氛围方面
	气球布置还可以，但是活动多为语音播放，没有音乐，有点乏味
	希望公司以后做活动语音可以在里面加一段音乐之类的

	3、人员培训方面
	对有些活动内容熟悉度不够
	加强员工对或对内容的学习

	4、货品方面
	有些货品有任务，但是公司又没有铺货，任务比公司铺的货多，每个店存货都少，又都有任务，也借不到货，导致本来卖出去的，任务可以完成的，弄来完不成任务，还要被罚款
	希望公司以后做活动，能把活动货品备齐一哈，以免再次出现已经卖出去的货品没货，导致门店任务无法完成的情况

	5、活动类型
	活动太频繁，这次活动优惠力度不够，顾客不是很感兴趣
	希望公司以后活动可以减少次数，加大力度


                                                                   城郊一片兴义店  9月12日                                                                     
