                礼品季--敬师 活动总结
【活动时间】2018年9月08日~09月10日（3天）

【参与门店】北东街店  
一、活动期间同比去年（2017年9月8日-9月10日）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价
	销售增长
	毛利增长
	新增会员数量

	活动期间
	45950.88
	661
	13550.50
	29%
	69.51
	20476.07
	2821.59
	53


二、活动期间环比活动前平均销售（2018年8月26日-9月7日）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价
	活动销售增长
	活动毛利增长

	活动前期
	66426.95
	625
	16372.09
	24%
	106.28
	-9534.07
	-1532.60


三、活动期间，员工个人销售情况

	姓名
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	罗玮
	16475.44
	142
	3883.69
	23%
	84.48

	向海英
	9799.11
	90
	2224.48
	22%
	79

	鲁雪
	15654.19
	172
	3633.14
	23%
	65.77

	卫荟垟
	9602.85
	109
	2162.27
	22%
	71.12

	唐思瑶
	10620.26
	170
	3447.37
	32%
	45.97

	李漫
	4275.1
	54
	1021.12
	23%
	70.08


4、 活动期间，品牌月品种销售情况

	品名
	合计数量
	品名
	合计数量
	品名
	合计金额

	乐陶陶
	4
	中山中智
	18
	西南药业
	251.80


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	物质提前到位，提前进行周边小区进行dm单发放进行顾客宣传。
	 利用中午交接班，早高峰周边小区进行大力宣传，DM单发放

	2、现场氛围方面
	现场氛围浓厚，厂家支援
	未利用好公司支援，加强活动氛围打造

	3、人员培训方面
	提前进行员工培训
	活动内容人人过关，在收银方面宣传不到位，逢人必说，进行关联用药，搭配销售，提高毛利即客单价

	4、货品方面
	部分品种缺货
	例如：医院开处方阿达帕凝胶缺货，重组货品跟不上等。

	5、活动类型
	医院门店
	利用好医院外来处方，关联用药，提高销售


门店：  北东街店                                 时间：2018.9
