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太极天胶、补肾2018年1月—3月太极大药房销售方案
一：活动目的：提高门店店员销售能力，增强片区凝聚力
二：活动时间：2018年1月1日——2018年3月31日（按自然月分三个阶段）
三：活动门店：所有直营门店
四: 活动品种：天胶、补肾益寿胶囊
五：活动细则：
（一）天胶
1、活动期间，将片区分为3组（分组详见下表）同组片区进行销售PK，按各片区增长的盒数进行排名，各片区销售基数原则上不能低于下表中基数。每组排名第一的片区给予1000元/月的天胶梦想基金（按月由公司营运部与厂家一起进行考核），此基金需用于片区团队建设（聚餐等），可由片长向营运部凭票核实后，厂家支付费用。
2、活动期间各片区需达到下表中销售基数，如未达到需交200元PK金给pk同组对手。如果同组两队都未达到，pk金上交公司，由公司对其他达成组进行奖励。
3、活动期间连锁需为天胶在各门店进行多点且醒目陈列。
4、竞赛每月评选一次。
	片区PK分组（按月考核）

	序号
	片区名称
	片区销售基数（盒）
	片区分组
	奖励（金额）

	1
	城郊1片
	125
	1
	1000

	2
	城郊2片
	125
	1
	　

	3
	城中片区
	260
	2
	1000

	4
	东南片区
	260
	2
	　

	5
	旗舰片区
	340
	3
	1000

	6
	西北片区
	340
	3
	　

	　
	总计
	
	　
	3000

	


（2） 补肾益寿胶囊
[bookmark: _GoBack]   1、1-3月各片区考核方案由片长制定报营运部备案。1-3月片区对比去年同期销售持平则给予片长奖励300元；对比去年同期销售增长10%则给予片长奖励600元。
2、片区对比去年同期销售下滑则扣除当月绩效分3分；
3、考核期间店员晒单奖励7元/瓶，完成任务门店追加奖励2元/瓶。（考核结束后由片区主管作总结，公司统一发放）
4、请各位片长在1月7日内将片区内的补肾益寿考核方案发至品管科邮箱备案。
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