                礼品季--敬师 活动总结
【活动时间】2017年9月06日~09月10日（5天）

【参与门店】双林店  
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	38584.72
	462
	12950.86
	33.6%
	 83.6


【活动优点】

1、活动前培训到位，公司、门店反复培训，人人过关，活动内容熟记。
2、活动前一天到社区、公园发放DM单，活动当天抽人店外发放吸客入店。

3、给重点顾客打电话，发微信通知活动信息。活动中逢人必讲活动内容，努力推荐。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	准备充分，活动前物资准时到达门店
	保持

	2、现场氛围方面
	因店外市证建设打围没有活动场地，店外宣传不够。
	店外发放DM单宣传，语音宣传。

	3、人员培训方面
	公司提前三天培训，店上再次培训，人人熟记活动内容。
	保持

	4、货品方面
	货品准备较充分，紧缺品种公司及时补货到中心门店
	保持

	5、活动类型
	活动力度较大，顾客较喜欢。汤臣倍健氨糖和蛋白粉力度较大，比较吸引顾客！
	部分品种买赠力度较大，送券太过频繁，顾客觉得送券不方便。活动类型太多，顾客觉得活动太过频繁！


双林店：梅茜                                  2017.9.12
