都江堰店201708.23- 08.28浪漫七夕活动总结
【活动时间】2017年8月23日~8月28日（6天）

【参与门店】都江堰店  
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	38034.26
	373
	11746.15
	30.88%
	101.96

	去年同期
	16878.44
	244
	6102.61
	36.15%
	69.17

	增长额
	21155.82
	129
	5643.54
	-5.27
	32.79

	增幅
	125.34%
	52.86%
	92.47%
	-14.5%
	47.4%


活动期间考核数据（4.24~4.28月）

	日期
	日均销售
	客流
	增长比
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间8.23~8.28(6天 )日均
	6339.04
	62.2
	
	30.88%
	101.96

	考核数据基础目标
	4982
	58
	
	31.66%
	85.89

	考核数据力争目标
	5002.57
	58
	
	31.66%
	86.25

	   基础目标增长额
	
	
	
	
	

	    增长比
	
	
	
	
	


【活动优点】

1.公司提前给会员发了短信。

2.保健品活动力度大比较吸引顾客。

3.给重点会员打电话通知活动内容，尤其给保健品，补肾会员打电话。

4.安排人员到附近小区发放DM单和小区公告栏张贴POP。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、天气原因
	
	

	2、现场氛围方面
	良好
	

	3、人员培训方面
	良好
	

	4、货品方面
	较充足
	不够的，立刻去就近门店调货

	5、活动类型
	
	


                                                                    崇都片  都江堰店

