都江堰店20170308- 12浪漫情人节活动总结
【活动时间】2017年3月08日~2月12日（5天）

【参与门店】都江堰店  
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	24250.07
	276
	8788.41
	36.24%
	88.77

	去年同期
	21202.63
	255
	7095.8
	33.47%
	83.15

	增长额
	3047.44
	21
	1692.61
	2.77%
	5.62

	增幅
	14.37%
	8.24%
	23.85%
	8.28%
	6.76%


活动期间考核数据（月日~月）

	日期
	日均销售
	客流
	增长比
	日均毛利率
	日均客单价

	
	4850.01
	55.2
	
	36.24%
	88.77

	考核数据基础目标
	4860
	55
	
	35.18%
	88.36

	考核数据力争目标
	5346
	55
	
	35.18%
	97.2

	   基础目标增长额
	
	
	
	
	

	    增长比
	
	
	
	
	


【活动优点】

1.公司提前给会员发了短信。

2.保健品活动力度大比较吸引顾客。

3.给重点会员打电话通知活动内容，尤其给保健品，补肾会员打电话。

4.安排人员到附近小区发放DM单和小区公告栏张贴POP。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、天气原因
	
	

	2、现场氛围方面
	良好
	

	3、人员培训方面
	良好
	

	4、货品方面
	较充足
	不够的，立刻去就近门店调货

	5、活动类型
	
	


                                                                    崇都片  都江堰店

