           太极大药房崇都片区景中店活动总结表

【活动门店】金带街

【门店ID、门店类型】587 B类

【销售、毛利目标】活动目标1.63万元   客流118笔   
【活动时间】2017.1.6-1.8
1、活动数据（1+2）：

	1.6-1.8（3天）
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	55259.41万
	353笔
	 12261.13万
	22.18%
	156.5

	上个月日均销售*3天
	10630.63万
	155笔
	3140.65
	29.5%
	 68.5

	增长额
	44628.78万
	198笔
	9120.48
	1.3%
	 43.7%

	增长比
	419.8%
	127 %
	290%
	
	


  活动数据（27天）：
	1.9-2.4（27天）
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	115029.03万
	1505
	 36740.76万
	  31.3%
	76.4

	上个月日均销售*27天
	  87400万
	1160
	23009.51万
	26.3%
	75.3  

	增长额
	27629.03万
	345
	13731.25万
	 8.4%
	1.1%

	增长比
	 31.6%
	  29.7%
	 59.6%
	
	


  日均销售（30天）：

	1.6-2.5
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	  5820.6
	64
	   1688
	29%
	90.9

	上个月日均销售
	3496
	54
	1111.4
	 26.2%
	46.2

	增长额
	2324.6
	10
	576.6
	2.8%
	44.7

	增长比
	  66.4%
	 18.5%
	51.8%
	10.6%
	96.7%


3、活动优点：
（1）现场活动氛围较好，免费测量等活动，得到众多厂家朋友的大力支持，积极配
     合吸引广大顾客参与。

（2）活动物资、礼品准备齐全，提前到店，店内氛围布置、会员短信的发放（会员到店免
     费领开业好礼）、活动DM单在小区扫楼式发放

（3）前期货品准备，补活动品种、品规等，保障开业活动期间货品的充足。

（4）片区销售能手、大力支持门店开业活动，现场人员都积极宣传，
     共同努力.

（5）提前规划店外各个厂家展台位置、物料、花车的摆放、做好店外活动氛围的布置，有
     序开展。

4、活动不足及改进：

（1） 因都江堰创建卫生城市，没有申请下场地至促销活动没达标。

