大邑邛崃片区“新春促销”活动总结
【活动时间】2017年1月26日--2月5日（11天）

【参与门店】XX店 
活动期间同比去年时间（与2016年1月26日—2月5日对比）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	24795.9
	358
	8085
	32.6%
	69.2

	去年同期
	25644.2
	404
	9070
	35.3%
	63.4

	增长额
	-848.3
	-46
	-985
	-2.7%
	+5.8

	增幅
	-3.4%
	-12.8%
	-12.2%
	-8.2%
	8.3%


【考核对比数据】（对比时间段:2017.1.1—2017.1.25）
	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间

1.26-2.5
	24795.9
	358
	 8085
	32.6%
	69.2

	  活动对比时间段日均*11

（1.1-1.25）
	   33045.2
	432
	  10423
	34.7%
	84.2

	    增长额
	   -8249.3
	-74
	   -2338
	2.1
	15

	    增长比
	-33.2%
	-20.6%
	 -28.9%
	6%
	-21.6


【活动优点】

客流量的下降，活动可以加大人流量，提高销售。
地理位置位于工业区，过年人流量减少，所以活动增加销售
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	气球的制作和气球拱门的制作
	继续制作

	2、现场氛围方面
	音乐的播放和货品推头摆放
	推头要丰富点，陈列要大气些

	3、人员培训方面
	人人知晓
	做到人人熟记

	4、货品方面
	备货还需加强
	提前进行年末备货

	5、活动类型
	无
	提前通知会员
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