大邑邛崃片区“新春促销”活动总结
【活动时间】2017年1月26日--2月5日（11天）

【参与门店】羊安店 
活动期间同比去年时间（与2016年1月26日—2月5日对比）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	2.2973万
	391
	0.7886万
	34.3%
	58.7

	去年同期
	1.8083万
	331
	0.6266万
	34.6%
	54.6

	增长额
	+0.4890万
	60
	0.1620万
	-0.3%
	4.1

	增幅
	27%
	181.2%
	25.8%
	-0.86%
	7.5%


【考核对比数据】（对比时间段:2017.1.1—2017.1.25）
	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间

1.26-2.5
	2.2973万
	391
	0.7886万
	34.3%
	58.7

	  活动对比时间段日均*11

（1.1-1.25）
	  2.7181万 
	395
	0.8260万  
	30.3%
	68.8

	    增长额
	 -0.4208万  
	-4
	-0.0374万   
	4%
	-10

	    增长比
	-15.4%
	-1%
	 -4.5%
	13.2%
	-14.5%


【活动优点】

保健瓶做活动折扣吸引一部分顾客购买
购物满额反卷吸引了消费群体
中药的折扣吸引顾客。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	宣传到位
	

	2、现场氛围方面
	氛围烘托有新年的气氛
	

	3、人员培训方面
	培训到位
	再加强巩固培训

	4、货品方面
	货品
	加大畅销品种的备货

	5、活动类型
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