大邑邛崃片区“新春促销”活动总结
【活动时间】2017年1月26日--2月5日（11天）

【参与门店】洪川店 
活动期间同比去年时间（与2016年1月26日—2月5日对比）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	39135.25
	736
	14463.15
	36.95%
	53.17

	去年同期
	25159.09
	475
	8796.45
	34.96%
	52.96

	增长额
	13976.16
	261
	5666.7
	1.99
	0.21

	增幅
	55.55%
	45.47%
	64.42%
	5.69%
	0.39%


【考核对比数据】（对比时间段:2017.1.1—2017.1.25）
	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间

1.26-2.5
	39135.25
	736
	14463.15 
	36.95%
	53.17

	  活动对比时间段日均*11

（1.1-1.25）
	   39561.6
	659
	  13813.2
	34.91%
	59.98

	    增长额
	   -426.35
	77
	   649.95
	2.04
	-6.84

	    增长比
	-1.07%
	11.68%
	 4.70%
	5.84%
	-11.38%


【活动优点】

满额即送代金卷，吸引了客流，而且可立即使用，代金券有效时间较长，此次送卷活动力度大
保健品营养素，吸引过年送礼送健康，时尚又优惠
中药袋装罐装买一7.8折，买2得3吸引客流，优惠大。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	物资提前到店
	

	2、现场氛围方面
	提前一天布置好气球拱门，活动花车，宣传POP
	

	3、人员培训方面
	提前2天全部培训，并每天抽问活动内容
	

	4、货品方面
	货品准备充足
	

	5、活动类型
	新春活动
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