入学感想


我是城郊一片大邑沙渠店的邓杨梅，我是2013年5月22号进入四川太极大药房连锁有限公司这个大家庭。到目前为止我也是一位老员工了，工作到现在已经有四年六个月了，在这个大家庭中我也学到了很多以前没有学习到的知识。 

在没有来到这个大家庭的时候我也在另一个药店工作了四年左右，也是在一次无意间看到了太极大药房连锁有限公司的招聘，当时我也是抱着一种试一试的态度打电话给太极大药房连锁有限公司的招聘上面的电话，而且当时我的自身条件也不完全符合太极大药房的要求；但是当时太极大药房也是人员比较紧缺的时候，所以太极大药房给予了让我学习的机会，在刚刚进公司的我也很不习惯，每周都有店长安排的学习任务和考试，还有片长每次巡店的时候也会安排学习类容和考试，那时候的我也很不习惯感觉压力很大，其实我在中途也试想过很多次还是算了吧，我也给店长和同事说过我可能坚持不下(因为之前一直在私人药房上班），店长和同事都鼓励我说刚刚开始都是这样的，店长和同事说只要你把第一个月坚持下来就习惯了，在店长和同事的再三鼓励下我还是战胜了我自己的懒惰思想，再次感谢公司给予了我很多的学习机会！       

我了解四川太极大药房连锁有限公司成立于2001年1月13日，是由四川太极大药房有限公司演变而来，是由重庆桐君阁股份有限公司与重庆太极（实业）集团股份有限公司共同出资组建。四川太极大药房连锁有限公司隶属于全国知名企业太极集团，是成都市首批通过国家GSP认证的药品零售企业之一，是太极集团和享有百年“中华老字号”之称的“桐君阁”共同投资过千万元的大型医药零售连锁公司，是成都市医药零售企业中唯一一家国有上市公司，其配送中心为西南地区最大的医药物流中心——太极集团成都西部医药经营有限公司。

太极大药房连锁有限公司坚持“以中药为本，西药并进”的销售方针，着力树造“中华老字号”企业品牌形象。中国历来有“北有同仁堂，南有桐君阁”的美喻。太极大药房连锁有限公司有百年老字号“桐君阁”品牌的中药专长。

太极大药房连锁有限公司以“诚信为本，顾客至上”为经营理念，以“一切以顾客需要和满意为中心”为服务宗旨，着力塑造企业品牌形象，坚持太极集团弘扬民族文化关爱民众健康为己任的一贯原则，努力用优质服务回报社会，并在医药市场迅猛发展的浪潮中，抢抓机遇，开拓市场，不断发展、壮大。太极大药房经销批发的药品、保健品、中成药、西药、药品、保健品、中成药、西药畅销消费者市场，在消费者当中享有较高的地位，公司与多家零售商和代理商建立了长期稳定的合作关系。太极大药房经销的药品、保健品、中成药、西药、药品、保健品、中成药、西药品种齐全、价格合理。太极大药房实力雄厚，重信用、守合同、保证产品质量，以多品种经营特色和薄利多销的原则，赢得了广大客户的信任。而我为能加入太极大药房连锁有限公司这个大家庭深感荣幸！再以后的工作中我会加倍努力的做好公司下达的各项任务及目标！

在这个大家庭里我每天都能学习到很多很多的知识，每个月公司和片区都会组织培训，有中药养生；有保健品；有藏药.....等培训，我印象最深刻的事情就是上月集团公司组织的参加的中期营销大会和这次的见习店长培训下午的室外拓展训练，我们所有人都积极的融入到这个训练营中！在张教官的带领下我们有序的进入了到了拓展训练的第一个环节！首先选出了一名班长和一名副班长，之后还分了两个队红队和绿队每个队20个人，我是红队的的一员。然后紧接着分了四个小组，选出每个小组的组长、队名、口号、对歌，然后我是第二组我们的组长是王锐锋，我们组长虽然年龄很小但是他也勇于承担责任，我们小组犯的错误受罚的是组长，他也毫不犹豫的接受教官的惩罚！再次让我感受到了团队精神！
然后我们在教官的带领下我们有序的进入了游戏的第一个环节，众人一起过海，而我们的道具就只有10个浮标,然而我们二十个人都要站在浮标上面，如果有一人掉进水里面所以人员都必须重头再来，我们刚开始的时候失败过一次，但是我们团队也没有就此罢休，然后又继续想办法前进，到最后虽然我们落后于绿队，但我们全队都不气馁，我们全队都接受教官的惩罚。这些培训让我体验到一个团队要有很强的责任心，凝聚力才能产生更强的战斗力和爆发力，再次感受到这就是团队的力量呀！能参加这次的见习店长培训我深感荣幸，在接下来的学习中我将继续努力，挑战自我。
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