           太极大药房崇州片区金带街店活动总结表

【活动门店】金带街

【门店ID、门店类型】367 B类

【销售、毛利目标】活动目标1.2万元   客流146笔   
【活动时间】12.9-12.11
1、活动数据（1+2）：

	12.9-12.11（3天）
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	6.89 万
	678
	   1.38万
	26.13%
	101.69

	上个月日均销售*3天
	 1.12 万
	219
	0.29万
	 25.8%
	 51.45

	增长额
	 5.77万
	459
	1.09万
	1.2%
	 97.6%

	增长比
	515%
	 209 %
	375%
	
	


  活动数据（27天）：
	12.12-1.7（27天）
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	12.33万
	2001
	  3.9万
	  31.6%
	61.6

	上个月日均销售*27天
	  9.9万
	1971
	2.6万
	26.2%
	50.2  

	增长额
	 2.43万
	30
	1.3万
	 20.6%
	22.7%

	增长比
	 24.5%
	  1.5%
	 50%
	
	


  日均销售（30天）：

	12.9-1.7
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	  0.64万
	89
	   0.19万
	29.6%
	62.6

	上个月日均销售
	 0.37万
	73
	0.097万
	 26.2%
	60.89  

	增长额
	0.27 万
	16
	0.093万
	3.4%
	1.71

	增长比
	  72.9%
	  21.9%
	 95.8%
	12.9%
	2.8%


3、活动优点：
（1）现场活动氛围较好，免费测量、染发等活动，得到众多厂家朋友的大力支持，积极配
     合吸引广大顾客参与。

（2）活动物资、礼品准备齐全，提前到店，店内氛围布置、会员短信的发放（会员到店免
     费领开业好礼）、活动DM单在小区扫楼式发放

（3）前期货品准备，补活动品种、品规等，保障开业活动期间货品的充足。

（4）片区销售能手、大力支持门店开业活动，现场人员都积极宣传，
     共同努力.

（5）提前规划店外各个厂家展台位置、物料、花车的摆放、做好店外活动氛围的布置，有
     序开展。

4、活动不足及改进：

（1） 收到DM单的时间太近了，扫楼彻底，只来得及发放对面楼层。

