金带街措施计划

1.从大类数据分析品种而言，主要是重点品种的销售严重下滑，特别是天胶，补肾，藏药，太极钙和阿奇。说明门店人员整体销售水平较去年人员略低和对品种的关注点不带到位，没有做到对进店顾客人人宣传。门店人员应加强对品种的强化学习，通过销售8步曲的演练来找出个人的不足，积极宣传品种，多说，说的多卖出的几率就高。
2.今年客流比去年每天下降10笔，门店人员没有意识到客流就是生命线。对此门店应多做活动，用活动来人气，用活动来提高销售，通过英克系统差流失会员，做电话回访，在回放过程宣传门店天天会员价，周三折上折，让顾客觉得我们价格低品质好。
3.利用好远程一体机，开处方，顾客不会因为没有处方就什么要也不买。从而解决抗生素问题也能从中增加客流。

4. 作一定严格按照公司制度执行，严格按照公司制度“售八步曲”，服务好每一个顾客！对工作认真，对顾客热情，对自己严格！为顾客提供便利服务.竭诚为顾客服务。
