                          崇中店增量措施

增加品种数量，引进当地医院品种，不流失每一位顾客。

利用好公司特价品种，申请更多的特价，树立低价药房的形象。

针对应季品种多搞活动，比如感冒季节vc就搞特价，针对冲剂可以搞全场满100元加5--10元换购，换购价格一定要低，才能让顾客感觉实实在在的优惠。

公司可赞助藿香2支装，门店开展夏季关爱环卫工人的活动，免费赠送及试用，拉人气的同时还可以做免费的广告，为太极品牌做宣传，舍不得孩子套不到狼，希望公司支持。

5.利用好代金劵，顾客购物满68送5元代金劵，促进顾客再次进店消费，增加客流。

