              “ 年中大促销”活动总结
【活动时间】2016年7月23日-7月25日(3天）

【参与门店】华油路店

活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	14293.63
	295
	4788.05
	1596.02
	48.45

	去年同期
	13669.14
	329
	3875.28
	1291.76
	41.54

	增长额
	+624.49
	-34
	+912.77
	+304.26
	+6.91

	增幅
	4.5%
	-10%
	+25%
	+23%
	+16%


活动期间日均对比（16年7月23日~7月25日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	4764.54
	98.3
	1596.02
	33.49%
	48.45

	上月日均
	4203.2
	99.3

	1400.71
	33.32%

	42.3

	增长额
	+561.34
	-1
	+195.31
	+0.17%
	-6.15

	增长比
	13.3%-
	-1%
	13.91%
	0.05%
	-14%


活动期间（7.23-7.25）销售及毛利额完成情况对比（16年6月26~7月14日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	15986.1
	5275.4
	 34.29

	活动期间完成
	14293.63
	4788.05
	33.4

	完成率
	89%
	90.7%
	97.4%

	增长比（对比6.26-7.14）
	4633.65
	1351.3
	34.29


【金牌品种活动情况】

	
	正气液
	感冒清热
	补肾系列
	  中山中智
	藏药系列

	活动期间
	24
	4
	8
	0
	2

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	427.2
	76.49
	551
	0
	80.62

	销售金额
	
	
	
	
	


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	6
	3
	100%


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	因年中大促时间统一，无法邀请厂家到店
	下次希望提前出具活动时间，并与同一片区门店分开，这们厂家比较容易到店帮忙参加活动

	2、现场氛围方面
	店内活动氛围较好，但店外不能宣传，只能靠小喇叭宣传，物管与城管的干涉
	下次提前也物管沟通好，可以摆一点物资出去宣传

	3、人员培训方面
	活动内容都能记住，但不喜欢主动宣传
	下次要求人人宣传，并提前出去发放DM单

	4、货品方面
	货品有一些缺货，比如汤臣倍健的藻油软胶囊，氨糖软骨素，帮顾客借货。顾客不愿意等待
	下次将货备足，准备好活动

	5、活动类型
	公司年中大促，是提高销售与毛利的好时机
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