              “ 年中大促销”活动总结
【活动时间】2016年7月17日-7月19(3天）

【参与门店】郫县东大街店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	5120.06
	89
	  1574.59
	30.75%
	57.52

	去年同期
	   7957.99
	    150
	  1422.47
	   17.87%
	   53.05

	增长额
	  -2837.93
	    -61
	  152.12
	   12.88
	    4.47

	增幅
	   -55.5%
	  -68.5%
	  9.6%
	   41.88%
	    7%


活动期间日均对比（16年7月17日~7月19日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	1706.66
	29.66
	524.86
	 30.75%
	57.52

	上月日均
	2516.6
	35
	806.3
	32.04%
	 71.9

	增长额
	-810.6
	-5.34
	-281.4
	-1.29%
	-14.38

	增长比
	-47.4%
	-18.4%
	-53.6%
	-4.19%
	25%


活动期间（7.17-7.19）销售及毛利额完成情况对比（16年6月26~7月14日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	5388.45
	1613.28
	29.94%

	活动期间完成
	5120.06
	1574.59
	30.75%

	完成率
	95.02%
	102.4%
	98102.7%

	增长比（对比6.26-7.14）
	
	
	


【金牌品种活动情况】

	
	正气液
	感冒清热
	补肾系列
	  中山中智
	藏药系列

	活动期间
	8
	2
	0
	0
	6

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	142.4
	35.6
	0
	0
	226

	销售金额
	
	
	
	
	


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	35
	11.6
	


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	有海报盒POP，传单200份，传单很快就发完了
	给顾客发短信

	2、现场氛围方面
	气球门，碧生源厂家，韩金靓厂家，小蜜蜂播放MP3
	 人手不足，推销没有时间。 改进 ：全员加班

	3、人员培训方面
	都能熟记活动方案，并能水口到来
	联合用药还需加强

	4、货品方面
	 买一送一货品不充分，瞬间卖完 
	提前知道活动所需品种，进购货品

	5、活动类型
	大型，外展活动
	星期一城管不允许摆放，喊店立交费才能摆


                                                      店长姓名：曹春燕
                                                     2016年7月26日

