              “ 年中大促销”活动总结
【活动时间】2016年7月17日-7月19(3天）

【参与门店】双林店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	37231.68

	267


	11438.88
	3812.96
	139.4



	去年同期
	28510.16
	507
	8683.99
	2894.6
	56.2

	增长额
	8721.52
	-240
	2754.89
	918.36
	83.2

	增幅
	30.59%
	-0.47%
	31.7%
	31.7%
	148%


活动期间日均对比（16年7月17日~7月19日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	12410.56
	89
	4604.32
	37.1%
	139.4

	上月日均
	6559.59
	84
	2075.2
	31.6%
	78.1

	增长额
	5850.97
	5
	2529.12
	5.5%
	61.3

	增长比
	89.1%
	0.59%
	121.8%
	17.4%
	78.4%


活动期间（7.17-7.19）销售及毛利额完成情况对比（16年6月26~7月14日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	28241.34
	8990.33
	31.33%

	活动期间完成
	37231.68
	11438.88
	30.72%

	完成率
	131.8%
	127.2%
	-0.61%

	增长比（对比6.26-7.14）
	103%
	99%
	-0.61%


【金牌品种活动情况】

	
	正气液
	感冒清热
	补肾系列
	  中山中智
	藏药系列

	活动期间
	579
	7
	4
	0.76
	5

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	8735.17
	134.8
	91.2
	62.76
	175.6

	销售金额
	
	
	
	
	


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	12
	7
	71.4%


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	宣传物资方面来得很及时
	保持

	2、现场氛围方面
	现场气球，pop醒目，烘托气氛，活动音乐播放
	下次尽量和街道办沟通，能在外面摆方花车和空盒陈列

	3、人员培训方面
	活动前三天就统一进行了培训，活动当天也着重强调
	店员提高自身专业素质，抓住每一位顾客并做好活动介绍

	4、货品方面
	货品准备充足，尽可能满足顾客的一切需求
	保持

	5、活动类型
	限时赠礼、满省后再满额赠礼
	

	
	
	


店长姓名：段文秀                    2016年8月2日

