              “ 年中大促销”活动总结
【活动时间】2016年7月23日-7月25(3天）

【参与门店】万科店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	25662.26
	383
	  7757.5
	30.22%
	67



	去年同期
	  24597.16
	    480
	  7316.13
	   29.7%
	     51.2

	增长额
	  1065.1
	   -97
	   441.37
	  0.52%
	    15.8

	增幅
	  4.33%
	  -20.2%
	   6%
	  0.52%
	   30.8%


活动期间日均对比（16年7月23日~7月25日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	   8554
	   127
	  2585.8
	   30.22%
	67.35

	上月日均
	  6120.26
	  100
	  1865.79
	  30.48%
	   61.2

	增长额
	  2433.74
	  27
	  720.01
	  -0.26%
	   6.15

	增长比
	  39.7%
	  0.27%
	  38.5%
	  -0.26%
	   10%


活动期间（7.17-7.19）销售及毛利额完成情况对比（16年6月26~7月14日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	     22032.96
	    6715.6
	    30.48%

	活动期间完成
	    25662.26
	    7757.5
	    30.22%

	完成率
	    116%
	    115%
	    30.22%

	增长比（对比6.26-7.14）
	     39.7%
	    38%
	    -0.26%


【金牌品种活动情况】

	
	正气液
	感冒清热
	补肾系列
	  中山中智
	藏药系列

	活动期间
	30
	1
	17
	0
	2

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	534
	   18.81
	     528
	0
	    82.70

	销售金额
	
	
	
	
	


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	26
	28
	-7.1%


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	提前宣传活动内容并发放DM单
	

	2、现场氛围方面
	邀请了厂家，现场氛围还比较好，就是天气原因（下雨），人流量较少
	

	3、人员培训方面
	活动前提前培训并要求门店员工都过关
	

	4、货品方面
	提前备货
	

	5、活动类型
	满省还有赠品送，确实比较实惠，并且比较有吸引力，但是满省影响毛利
	在下次活动中注意保健品和高毛利商品的搭配用药来提高毛利率


                                                      店长姓名：杨琴
                                                     2016年8月2日

