              “ 爱在五月，真情回馈”活动总结模板

【活动时间】2016年4月30日~5月8日（考核9天） 
【参与门店】 新津五津西路店
活动期间同比去年（4.30-5.8）考核

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	67348.11
	863
	20969.1
	31.13%
	78.03

	去年同期
	47010.26
	855
	14877.84
	31.64%
	54.98

	增长额
	20337.85
	8
	6091.26
	0.51%
	23.05

	增幅
	43.26%
	0.93%
	40.94%
	1.61%
	41.92%


活动期间日均对比（16年4月11~4月22日）日均销售(考核9天日均)

	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	7483.12
	96
	2329.9
	31.13%
	78.03

	对比日均
	6945.62
	87
	2281.63
	32.84%
	80.29

	   增长额
	537.5
	9
	48.27
	-1.71%
	-2.26

	   增长比
	7.73%
	10%
	2.11%
	-3.56%
	-2.81%


【金牌品种活动情况】（考核9天4.11-4.22日均*9天）
	　
	天胶
	补肾
	蚕蛾
	芪鹿
	五子
	全安素
	中山中智系列
	惠氏系列
	藏药系列

	活动期间
	4　
	　6
	0　
	2　
	0
	7.5　
	　12.1
	　10
	8

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	3196　
	228　
	　0
	　171
	0　
	　1549.2
	1319.16　
	1779　
	325　

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比日均*9天销售数量
	  8.3
	　8.25
	　2.25
	　2.25
	　0.75
	　10.5
	　15.15
	　10.5
	　18.7

	销售数量增减比
	　-4.3
	-2.25
	-2.25 　
	-0.25　
	　-0.75
	　-3
	　-3.05
	　-0.5
	　-10.7


【活动优点】

成药、中药袋装、罐装：满200元送100元抵用券
保健品类系列第1瓶原价，第2瓶5折，相当于2瓶7.5折

夏季颗粒系列活动，藿香活动，金银花露特价10元4瓶

4.活动前期安排店员对一部分忠实顾客打电话告知活动内容，提升客流量
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	良
	

	2、现场氛围方面
	良，店外挖管道，修花台，整条街围栏
	

	3、人员培训方面
	好，每人熟记活动内容，人人宣传，全力推荐，力争完成目标
	

	4、货品方面
	充足
	

	5、活动类型
	公司活动
	


                                                                        高新片区五津西路店

                                                                        店长姓名：郑红艳                                                                             
                                                                         2016年5月9日
