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四川太极大药房连锁有限公司
      公文呈报单                                                                                                              
2016年 5 月6日
	文件标题： 都江堰聚源店申请。

	内容提要：
尊敬的领导:
我店处于乡镇.人口基数不大，其现在离我店大概不到60米远新开一家卫康大药房，见他们装修进度看等不久即将开业。为了维护我店的新老客户，增加客流量.特申请以下活动。

1：在我店消费满38元送5元代金卷，满78元送10元代金卷（特价品种除外）使用时间：送卷当日至2016年12月31日有效，全场药品通用此卷.但不再同时享受门店其他优惠活动，此卷仅限本店使用。

2：每月单店活动一次，社区活动两次。

3：超低特价申条数增加到30条，购买数量不限。

希望领导批准.谢谢！
            

	呈报部门：
	都江堰聚源店
	呈报人：
	何丽萍

	部门负责人意见：

	分管部领导意见：

	董事长意见：


都江堰聚源2015年1月-10月工作总结
一、1-10月销售数据：（单位：万元）             
	开店年限
	任务
	销售额
	毛利额
	销售笔数
	客单价
	会员占比

	
	销售额
	毛利额
	14年

	15年

	同比增减(%)
	完成率
	14年

	15年

	同比增减
	完成率
	14年

	15年

	同比
增减
	14年

	15年
 
	同比增减
	14年

	15年
 
	同比增减

	合计
	56
	20
	49
	47
	-2
	100%
	18.
	16.
	-2
	80%


	5810
	7282
	1472
	84
	64
	-20
	28
	30
	2


分析：2014年1月至10月与2015年1月至10月同期对比销售下降42%，下降主要是2015年来客数量增加.但客单价下降。

2、 品种销售数据：（单位：万元）
	
集团品种销售额
	TABC销售额
	
中药销售额

	14年
	15年
	同比增减额
	14年
	15年
	同比增减额
	14年
	15年
	同比增减额

	1.2
	1.3
	0.1
	18.6
	21.3
	2.7
	0.8
	0.9
	0.1


分析：14年和15年相比集团品种、TABC及中药销售都有增长。14年主要做了品种任务分配到人、培训、应季品种陈列、品种奖罚到位

等基础性工作，同时配合针对性强的促销活动拉动了高毛品种的销售。
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