太极大药房   大邑邛崃   片区  大邑安仁  店活动申请表

	一、基本信息 *

	活动类型* 【单店/广场】
	广场活动

	门店ID* 
	594

	门店类型* （A/B/C类）
	B

	预计活动时间*
	2015 年  5 月 28日 至 5月 29日 共计 2天

	活动主题*
	开业庆典  感谢有“礼”

	活动地址
	安仁镇千禧街新安中公交站牌处

	活动积分* 【积分/不积分】
	不积分

	适用顾客*【会员/非会员/所有顾客】
	所有

	门店客单价*
	55

	计划邀请的厂家*
	韩金靓厂家，锌盖特，中山中智，汤臣倍健，绵阳，曹清华等（请公司帮忙邀请）

	二、活动内容 *

	*主线活动（药品全场买省、买赠、折扣、抽奖活动选其一种）
一、免费领：凭DM单免费领取鸡蛋2个。领取时间段：早上8:00—9:00，下午16:00—17：00。数量有限、赠完为止。（每天赠送100个鸡蛋，两天共计200个）
二、快来抓活鱼

1，满38元，户外射击，用玩具枪打爆气球，参加活动抽奖1次。（幸运奖4个鸡蛋；三等奖1包桐君阁抽纸；二等奖，10元代金券，一等奖20元现金（一等奖每天上午1个，下午1个）。

2，满58元送不锈钢盆一个（价格在6元以内，每天40个，两天80个）。

3，满88元送 新鲜活鱼一条(每天送20条，两天共计40条)。

4，买满158元，送50元大保健品现金劵+金龙菜籽油1瓶（价格在15元内，两天共30瓶）
5，买满298元，送50元大保健品代金券+大米1袋（价格在30元内，两天共20袋）
说明：1,请公司制作代金券的模板，门店自己打印，盖门店章有效，使用时间:2016.5.28—2016.6.30.

2,特价品种，活动单品，不参与。

3，不能多张小票凑单，也不能拆零小票。

*支线活动
一、保健品：千林、自然之宝、汤臣倍健、美澳健、爱司盟: 一瓶8.8折，第二瓶5折。
二、中药包装类药材：一袋9折，2袋8.5折，3袋或以上7.5折（测血压血糖桌子专卖区）
单品：（花车特卖1）

山东朱氏堂膏药：买1得2（31165、31166、31167、31168、31169、31170）

远红外膏药：买1得2（50175、50176、50177、50178、50179、50180）。
公司单品活动。
所有大枣买2送1。
四、超低特价：选择： 15  品种数（花车特卖2）
活动品种上报（样表）：
货品ID

品名

规格

厂家

原价

特价

9984
医用棉签
40支Ⅰ型
成都卫材
0.6

0.1元
69810
开塞露
20ml(含甘油)
马应龙
1.1

1元两支
1902

鲜竹沥

100ml（塑料瓶）

通园

1.5

0.5元

838
红霉素软膏
1%x10g
重庆科瑞
1

1元两支
3121
过氧化氢消毒液(双氧水)
100mlx3%
成都蓉康
1.3

1元两瓶
2741
脱脂纱布口罩
14cmx18cmx12层(普通型)
成都卫材
2.5

1元
10409
硝苯地平片
10mgx100片
湖北华中
2.5

1元
644
尼群地平片
10mgx100片
湖南千金
1.5

0.5元
50138
清火片
0.25gx20片x2板(糖衣)
广西圣民
4.3

1元
9208
清凉喉片
16片
中山恒生
1.5

0.5元
1544
维C银翘片
12片x2板(糖衣片)
贵州百灵
2

1元
560
盐酸二甲双胍片
0.25gx48片(薄膜衣)
北京中惠
2.5

1元
五、医疗器械：8.8折

                                 邛崃中心店店外活动
一、趣味游园活动

序号

游戏名

准备物料

游戏规则

礼品准备

1

户外射击

玩具枪，气球
在5米外，射破气球，弹出对应奖项

鸡蛋，抽纸，10元代金券，20元现金

二、免费体验、检测活动

序号

活动内容
准备物资
人员安排

1

检测血糖、血压
血糖仪、血压计
1

2

检测微量元素、骨密度

检测仪器

2

3

免费染头发

韩金靓厂家准备

2



	三、费用预算 *

	项目名称

单价

数量

合计

       无绣钢盆

6

80

480

金龙鱼油

15

30

450

大米

30

20

600

鸡蛋

0.5

200

100

20元现金

20

4

80

场地费

200

2

400

新鲜活鱼

10元/斤

40

400

短信

0.065

2000

130

DM单

0.3

1000

300

海报

12

1

12

合计
                             2952元  



	四、备注 *  特价、单品不参与

	五、需要解决的问题：DM单提前3天到达，请公司帮忙提前1天发2000条短信。恳请公司能帮忙多邀请厂家或厂家赠品支援

	六、销售情况预计 *

	

	活动期间计划日均销售：   1万以上   日均笔数：150笔以上   客单价区间：55元以上

	一、广场活动（1）A类门店：①活动期间销售对比上个月日均销售增长40% ②客流对比上个月日均客流增长15%。 ③毛利率不低于30%。

	七、未达到任务惩罚 *

	2、没有费用的门店：（1）销售未达标，罚款 50元。（2）毛利未达标，罚款 50  元。（3）两项均未达标，罚款 100 元。


填报人： 周佳玉                         填报日期： 2016年5月21日

