              “ 16年清明节踏清”活动总结模板

【活动时间】2016年4月2日~4月6日（考核5天） 
【参与门店】 新津五津西路店
活动期间同比去年（4.2-4.6）考核
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	　35591.41
	  426
	　10398.98
	　29.21%
	  83.54

	去年同期
	　23235.71
	  418
	　7652.91
	　32.93%
	　55.58

	增长额
	　12355.7
	　8
	　2746.07
	　-3.72%
	  27.96

	增幅
	  53.17%
	　1.9%
	　35.88%
	　-11.29%
	  50.3%


活动期间日均对比（16年2月26~3月25日）日均销售(考核5天日均)
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	  7118.28
	  85
	  2079.8
	  29.21%
	  83.54

	  当月日均
	  5491.6
	  85
	  1685.7
	  30.69%
	  64.6

	   增长额
	  1626.68
	  0
	  394.1
	  -1.48
	  18.94

	   增长比
	  29.62%
	  0%
	  23.37%
	  -4.8%
	 29.31%


【金牌品种活动情况】（考核5天2.26-3.25日均*5天）
	　
	天胶
	补肾
	蚕蛾
	芪鹿
	五子
	全安素
	中山中智系列
	惠氏系列
	藏药系列

	活动期间
	4　
	6　
	2　
	0　
	0　
	2　
	4.6　
	12　
	23　

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	2596　
	468　
	132　
	0　
	　0
	416　
	512.88　
	　3051
	899　

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比日均*5天销售数量
	　0.34
	　1.03
	　0.68
	　0
	　0.51
	　1.89
	　1.7
	　0
	　2.06

	销售数量增减比
	　3.66
	　4.97
	　1.32
	　0
	　-0.51
	　0.11
	　2.9
	　12
	　20.94


【活动优点】

全场8.8折，优惠力度大。

满18元就换购收银台陈列有吸引力，比较优惠。

保健品类部分品种买1瓶8.8折，第2瓶8.5折，部分第1瓶8折，第2瓶7.5折。

4.活动前期安排店员对一部分忠实顾客打电话告知活动内容，提升客流量
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	良
	

	2、现场氛围方面
	良，店外挖管道，修花台，整条街围栏
	

	3、人员培训方面
	好，每人熟记活动内容，人人宣传，全力推荐，力争完成目标
	

	4、货品方面
	良，顾客换购品种维生素C无货
	

	5、活动类型
	公司活动
	


                                                                        高新片区五津西路店

                                                                        店长姓名：郑红艳                                                                             
                                                                         2016年4月7日
