              “ 暖春踏青 乐惠随行”活动总结模板

【活动时间】2016年04月02日-4月06日  （5天）

【参与门店】楠丰路店
活动期间同比去年（2015.04.02-2015.04.06)
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	12651.06
	206
	4402.89
	34.80%
	61.41

	去年同期
	10609.58
	252
	3537.77
	33.34%
	42.1

	增长额
	2041.48
	-46
	865.12
	1.46%
	19.3

	增幅
	19.24%
	-18%
	24.45%
	1.46%
	45.86%


活动期间日均对比（16年2月26~3月25日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	2530.21
	41
	880.57
	34.80
	61.41



	  当月日均
	2338.0
	39
	723.83
	30.84%
	59.21

	   增长额
	192.21
	2
	156.74
	3.96%
	2.2

	   增长比
	8.2%
	5%
	21.65%
	3.96%
	3.7%


【金牌品种活动情况】

	　
	天胶
	补肾
	中山中智系列
	蚕蛾公补片
	藏药系列
	芪鹿补血颗粒
	五子衍宗丸
	雅塑
	益力佳
	辅降钙
	
	

	活动期间
	0
	6
	0
	3
	2
	0
	8
	0
	1
	2
	
	

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	0
	456
	0
	198
	90
	0
	406
	0
	0
	516
	
	

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比日均*5天销售数量
	1
	0.5
	1.48
	0.3
	2.75
	0
	3.27
	0.86
	0.86
	0.68
	
	

	销售数量增减比
	0
	275%
	0
	900%
	-27%
	0
	144%
	0
	16%
	194%
	
	


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	增长比

	
	
	
	


【活动优点】

保健品的活动满足顾客送礼需求
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	Pop的张贴无DM单
	

	2、现场氛围方面
	Pop贴橱窗，气球的装饰
	我们气球颜色单一，而且春天可以购进些绿色的气球，看到更有春意

	3、人员培训方面
	提前培训，进店顾客宣传
	进店顾客的的每位宣传

	4、货品方面
	有不足
	调货，备货

	5、活动类型
	8.8折
	公司有段时间没有策划8.8折的活动了，对于本店来说活动力度较平时大些，更具有吸引力


                                                                        高新片：楠丰路店

                                                                        店长姓名：刘凤
                                                                         2016年004月07日

