旗舰店促销活动方案

活动时间：2016年3月23日~ 3月25日（共3天）
活动主题：“健康快车，健康行”--免费检测回馈您
活动方式：

免费测：汤臣倍健免费检测微量元素、钙铁锌...

            免费检查血糖、血压... 

免费领：凭DM单免费领取小礼品一份（数量有限，赠完为止）
三、保健品活动：
汤臣倍健系列：1瓶8.8折，再赠1瓶（30粒）；

                 买2得3（得低价），再赠2瓶（30粒）。
2、自然之宝、千林、爱司盟系列：8.8折优惠。
四、成药、中药活动

会员享受全场8.8折并积分。（特价、单品、饮片不参与）

非会员仅享受全场8.8折。（特价、单品、饮片不参与）

中药饮片：享受9.5折并积分。   

五、单品活动
单品活动：按“约惠春天”单品活动执行！
	货品ID
	品名
	规格
	零售价
	考核价
	活动内容

	139535
	易丽牌畅清软胶囊  
	30粒装 
	138
	62
	 7折优惠（效期） 

	137115
	旗人牌果糖莱菔茶   
	414g
	198.8
	99
	 7折优惠（效期）


2、特价商品：按“约惠春天”特价活动执行！
3、贵细活动：
	ID
	品名
	规格
	产地
	零售价
	考核价
	毛利
	活动内容
	系统策略

	18585
	冬虫夏草
	10g
	西藏
	5480
	3445
	37.10%
	7.5折
	系统自动识别

	108512
	冬虫夏草
	10g
	西藏
	4480
	2550
	43%
	8折
	系统自动识别

	70719
	冬虫夏草
	10g
	西藏
	3180
	1468
	53.80%
	8折
	系统自动识别

	22497
	三七
	20头
	云南
	13
	6.6
	49.20%
	买100g送30g
	系统自动识别

	8215
	三七
	30头
	云南
	8.8
	3.78
	57%
	买100g送30g
	系统自动识别

	8216
	三七
	40头
	云南
	7.5
	2.73
	63.60%
	买100g送30g
	系统自动识别

	8218
	三七
	60头
	云南
	6.6
	2
	69.60%
	买100g送30g
	系统自动识别

	8220
	三七
	80头
	云南
	6.2
	1.73
	72%
	买100g送30g
	系统自动识别

	133519
	玛咖
	二级（黑）
	云南
	780
	150
	80.70%
	买100g送30g
	系统自动识别

	128512
	玛咖
	一级（黄）
	云南
	480
	90
	81.20%
	买100g送30g
	系统自动识别

	   所有大枣系列：买二得三（得低价）
	手工优惠


六、费用预算
	项目名称
	单价
	数量
	合计

	DM单
	 0.3
	1000 
	300

	海报
	 12
	3 
	36 

	短信
	0.065 
	1000 
	65 

	合计
	 401元


七、活动要求
前期准备：

货品：各门店需提前5天确定活动当天到场的厂家名单，以保证有充足时间备货，特别是参与活动的产品及门店销售较好的货品，保证活动期间有足够的货品支撑销售。

培训：需提前1至2天对门店所有员工进行活动内容的培训，保证每一个人都必须清楚明白本次活动的内容，操作细则，更好的做好宣传工作。

物资：各门店需提前2天检查本次活动物资（DM单、海报）是否到店，清点数量是否一致。

宣传：可提前电话通知老顾客、发放DM单到社区进行宣传；筛选出1000名会员的电话于活动前一天发到策划科邮箱，策划科将根据各门店筛选出的会员电话进行短信发放。

人员安排：活动当天，请安排充足的工作人员，必要时全员加班，努力做好活动。

目标任务：活动期间预计销售对比上月日均销售增长40%，毛利率不下降3%。

1.26-2.25日均：4.53万，364笔，31.66%，124.38元

活动期间计划：6.5万，毛利率不低于30%

活动现场：

店外：厂家的展台摆放、陈列展示是否整齐、丰满、花车特卖区是否陈列丰满、活动宣传是否醒目张贴；DM单的是否认真发放等...

店内：活动产品的陈列是否醒目突出，POP、爆炸签是否按要求张贴。

是否在活动现场播放音乐、语音、小蜜蜂呼喊。

活动总结：活动结束后3天内将本次总结发送至营运部策划科邮箱。

