各位尊敬的领导，同仁大家好：

我是崇都片景中店苗凯，我们崇都片，尤其是都江堰自成立以来至今无一家门店赢利，在同一个资源和平台下未能创造业绩，还拖了公司的后腿，汗颜，真可说是羞愧难当。

门店创立之初，我们和卫康，医保三家竟争，走到今天我们已落在了卫康，医保，宝瓶堂，兴福，济生堂甚至吉安之后，在如此激烈竟争中，只能说明我们做的还远远不够，还不够努力。 

生死存亡原来只是在说，现如今它来了，真的来了，关店，片区外北店26日已关店。我们不能坐以待毙，必须奋起拼搏。公司没有放弃我们，公司领导，尊敬的蒋总夜不能寐，为我们绞尽脑汁，让我们到优秀的门店学习。在公司门店中，新乐中街店销售从原来的2000-3000增至现在的日均7000，这肯定有其不懈的努力等各种原因，公司号召我们向他们学习，学习他们增长的原因，

1客流量大

我们片区都认真地学习了兄弟门店，对他们的日常基础，经营管理，待人接客，竟争环境都有了了解，他们每天的人流很大，来客量很多，成功交易笔数基本在90%。
2专业知识

打招呼，说明我们的店员平时对顾客就像家人一样，这取决于专业知识的丰富，获取了顾客的充分的信任，就和周边顾客建立了良好的关系，得到了销售的增长、持续和口碑。
3货品丰富

货源丰富看上去比较有一定的选着余地，也能勾起顾客购买的欲望，最重要的是这样才不容易引起顾客流失。

学习之后，收获很大。每个店都有不同的问题，我们定要千方百计战胜它，才能生存。往事已矣，行动，用销售用业绩说话，不负公司，不负自己。

谢谢                                            
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