1增加联合用药，利用交接班时间交流联合用药的卖点与疗效，每天增加2笔，销售100元左右，加强中药的搭配销售，将大大枣做好收银台陈列并及时推荐，销售20-50元左右.做好销售一句话服务，在收钱收钱时及时推荐高毛利的产品，增加毛利50元左右.
2加强员工培训减少裸单率每天认真学习每日一课和每日一题，达到人人都能灵活运用.每天增加毛利30-100元
3顾客抵积分时及时推荐高毛利的抵现，并设立抵积分的品种明细，还有就是抵积分时少量抵多次抵，特别是用保健品抵现金，。

4做好藏药的销售培训，争取每天都有藏药销售并按疗程销售。增加毛利100元左右.

