              西北片交大三店中秋节动总结
【活动时间】2015年9月23日~9月27日（5天）

【参与门店】交大三店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	33476.05
	539
	11525.69
	34.42%
	62.10

	去年同期
	23261.85
	515
	8161.68
	35.08%
	45.16

	增长比
	43.90%
	4.66%
	41.21%
	-1.88%
	37.51%


活动期间日均对比当月日均销售（1月1日~8月25日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	6695.21
	107.8
	2305.13
	34.42%
	62.10

	   当月日均
	5785
	109
	1976
	34.15%
	53.07

	    增长比
	15.73%
	-1.1%
	16.65%
	0.79%
	17.01%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	指甲剪或牙刷架
	煎锅或水杯
	LED灯
	抱枕
	保温杯
	充电宝

	数量
	40
	40
	10
	3
	3
	2


【重点单品活动情况】（黄金单品及鲜人参)

	
	天胶
	补肾
	CE
	菊皇茶
	倍健
	藏药
	辅降
	鲜人参

	活动期间

销售数量
	4
	4
	3
	4
	8
	13
	0
	2

	活动期间

销售金额
	2796
	320
	345
	124.4
	706.6
	635
	0
	226

	对比日均*4天销售金额
	0
	80
	0
	62
	102
	170
	0
	0

	增减比
	2796%
	300%
	345%
	50%
	592.74%
	273.52%
	0
	226%


【活动单品销售情况】（其他活动品种，保健品、医疗器械、中药销售情况）

	
	保健品
	中药
	医疗器械
	
	
	
	

	活动期间

销售数量
	58
	
	
	
	
	
	

	活动期间

销售金额
	4590.93
	2019.68
	1448.68
	
	
	
	

	对比日均*6天销售金额
	
	
	
	
	
	
	

	增减比
	
	
	
	
	
	
	


【会员特价品销售情况】

	
	活动期间销售数量
	对比日均*6天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	22
	15
	


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	礼品不吸引人，部分货品缺货影响销售，顾客不愿意等待借货
	

	2、现场氛围方面
	放假，人流明显不如平时
	建议下次活动最好在放假前2-3天进行，不要在假期，效果不好

	3、员工培训方面
	提前1天全部培训到位
	

	4、限时赠送情况
	
	

	5、活动完成情况
	未完成既定目标
	

	6、其他
	
	


                                                                 交大三店：代志斌
                                                                  2015年9月28日
