            太极大药房 东南 片区 崔家 店活动总结表

【活动门店】崔家店
【门店ID、门店类型】515   B类店

【销售·笔数目标】6385元/天  108笔/天

【活动时间】2015年9月16日-2015年9月17日
【销售数据】

活动期间对比7.26-8.25日均销售
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	10110.72
	196
	2617.05
	25.9%
	51.6

	7.26-8.25日均*2
	9121.2
	188.8
	2592.6
	28.4%
	48.3

	增长比
	10.8%
	3.8%
	0.94%
	-8.8%
	6.8%


活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	10110.72
	196
	2617.05
	25.9%
	51.6

	去年同期
	3702.99
	85
	1214.85
	32.8%
	43.6

	增长比
	173%
	130.6%
	115.4%
	-21%
	18.34%


【DM单发放情况】

	
	领取数量
	发放数量
	回店率
	小礼品

	活动期间
	0
	0
	0
	0


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	补肾
	辅降
	菊皇茶
	VE+VC
	风热颗粒
	中山中智
	汤臣倍健
	藏药

	活动期间

销售数量
	0
	0
	0
	2
	1
	0
	1
	4
	6

	活动期间

销售金额
	0
	0
	0
	60.86
	125
	0
	61.6
	893.28
	238

	活动前2天销售金额
	0
	0
	0
	32.22
	0
	0
	340
	0
	48

	增减比
	0
	0
	0
	88.88%
	100%
	0
	-81.8%
	100%
	395.33%


【【活动优点】

1.活动物质齐全
3.员工积极热情推荐

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	                     改进办法

	1、物资配送方面
	海报未做，总结写pop
	写大型pop

	2、宣传物资方面
	1DM单宣传到小区门口
	保持

	
	2、pop宣传
	保持

	3、活动策略方面
	策略完整
	保持

	4、促销活动内容方面
	特价品种销售较多
	加强联合用药

	5、活动前期培训情况
	培训到位


	保持

	6、其它意见或建议
	无
	暂无


                                                                   崔家店吕彩霞
                                                    2015.9.18

