                            情况说明

尊敬的领导，我们是大邑沙渠店，因公司刚不久颁布一个文件就是关于D类销售与今年6月D类销售对比的考核。我们门店现在希望公司考虑一下我们门店销售的实际情况。
   我们门店D类销售一直就和TABC搭配销售，我们并没有恶意销售TABC忽略D类品种。我们门店从2014-6月开始查询数据显示我们D类一直就比TABC销售的好。数据如下：

             D类              TABC 

14-6月     34203元           26411元

14-7月     34946元           26337元  

14-8月     31814元           29224元

14-9 月
31825 元          27306元

14-10月
30236元
25866元

14-11月
30661元
27750元

14-12月
25855元
25315元

15-1月
27531元
33218元

15-2月
30678元
26956元

15-3月
35517元
28190元

15-4月
33516元
36666元

15-5月
36291元
31670元

15-6月
41974元
38423元

15-7月
40803元
35513元

15-8月
33301元
29001元

以上数据可以看出这15个月里面，我们门店D类销售远高于TABC的销售，并且今年6月我们D类销售也是这15个月最高的，因为当时公司开展“大战红五月”的活动策略我们销售8万多一点，我们当时的任务也只有7万多一点，所以D类品种销售就更高了，所以希望公司领导酌情考虑体谅下我们乡镇门店，因为我们门店从未恶意销售TABC的品种 ,并且15-6月的D类销售也是我们这一年半来最高的。
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