 做一名会换位思考的药品销售人员 
       从进入药房的那一天起，我知道我必须从心理上和实践与理论上都做好准备，因为这是一个跨度。从没有接触过药学，可我知道它和我学的护理专业一样服务的对象都是病人，那么我们设想每个人都会生病，不但亲人朋友会。。我们自己也会，那么我们对病人负责也可以想成是对自己负责。

如果对待每个顾客就像对自己一样负责。每次进行药

 品销售的时候换位思考了，我想桐君阁连锁“三分公司29店水蛭事件”和本公司“青羊区十二桥店销售过期药品事件”就不会出现。每一次的认真负责销售。每一个细节都决定药房和自身的成败。

     我想没有人会做到天天打扫自己货架，查看自己货架，虽然大家都不会是故意的，可是出现了买过期药，那是我们的责任，我们应该检讨，作为一名合格的药品销售人员不但要从思想上，理论上，实践中让自己变得优秀，我认为一个人最重要的应该是素质，是良心，是人情世故。如果你没有这些，那么你只会是一名冷冰冰的机器销售人员。因为你根本不懂什么叫责任。设想一下，如果买到过期药的人是我们自己并且除了不良反应我们应该怎么办。我们的同事可能不会想这么多，大家不要当初学医的初衷。除了养家糊口，我们更多的是用自己学到的东西去帮助需要帮助的人，那样我想，做一个亲切，面带微笑，严格规章制度的销售人员。会有回头客。这样做不但对用药安全，我相信销量也会越来越好，既赚了钱又能帮助别人何乐而不为呢。                                                                  
      无论是什么我想质量肯定是第一位，只有增强责任心，提高自身质量意识，严格执行规章制度才能做到0事故。
让我们大家都学习换位思考吧，我想成了一个真正的换位思考的药品销售人员。才能归根到底的解决和避免一切问题。
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