                东南片区1.1--7.25月份销售数据分析
   东南片区2015年1.1-7.25月总销售1343.84万元，同期销售对比增加123.07万元，笔数增加62574笔，毛利额：41.52万元，中药同比下滑：103.62万元。

     片区目前有5家门店销售、毛利额、中药下滑：

1、 华油路店销售同期下滑：29.08万元，毛利额下滑：9.19万元，会员下滑：14.18万元，中药下滑：2.31万元。

2、 龙泉锦绣店销售同期下滑：10.59万元，毛利额下滑：5.06万元，会员下滑：4.65万元，中药下滑：0.29万元。

3、 滨江店销售同期下滑：3.45万元，毛利额下滑：1.65万元，会员下滑：5.20万元，中药下滑：1.14万元。

4、 青白江店销售同期下滑：2.65万元，毛利额下滑：0.63万元，

5、 龙泉东街店销售同期下滑：2.15万元，毛利额下滑：0.20万元。会员下滑：1.13万元。
                             7月份销售分析如下：

   7月份片区总销售：217.79万元，同期增加：35.73万元；总笔数：46752笔，完成率：91.45%，同期增加：11900笔；毛利额：63.40万元，同期增加：57.29万元，会员销售：85.10万元，同期增加：11.73万元；中药销售：14.78万元，同期增加：2.81万元。
   销售同期下滑门店4家：华油1.01万元，龙泉东街：0.69万元，柳翠：1.42万元，锦绣店：0.56万元。
   毛利同期下滑门店：滨江：0.27万元，华油：0.7万元，青白江：0.21万元，水杉：0.56万元，龙泉东街、柳翠各：0.29万元，锦绣：0.56万元。
会员期下滑门店：万科：1.02万元，龙泉东街：0.15万元，观音桥：0.14万元，锦绣：0.35万元。
中药同期下滑门店：通盈店：0.09万元，华油：0.3万元，青白江：0.10万元，水杉：0.09万元，龙泉东街：0.20万元，柳翠：0.09万元。
7月下滑门店方案落实及完成情况
1-6月片区门店销售下滑5家门店，7月份片区下滑4家门店，在原来的基础上有所减少。
	门店
	措施
	责任人
	

	华油路店
	1、做好限时抢购和广场活动，用我们的超低价吸引顾客
	雷灵犀
	已经落实

	
	2、提高专业知识，加强联合用药
	雷灵犀
	已经落实

	
	3、合理搭配班次，增加日销售
	雷灵犀
	已经落实

	
	4.利用品牌品种和必备目录品种，抵触竞争对手品种，增加销售
	雷灵犀
	一直在跟进

	龙泉东街店
	1、目前门口封路，市政维修，
	
	 一年

	
	2、开通宣汉卡，效利用好会员。
	蔡金凤
	公司协助

	
	3、活动方面：做好每场活动，提升门店销售。
	蔡金凤
	8.26-9.25

	
	3、加强保健品、中药袋装、D类及人员专业知识关联销售。
	蔡金凤
	8.26-9.25

	柳翠路店
	调整门店人员、合理、升销售。
	
	

	
	1、宣传天天会员特价，增加来客数
	严婷婷
	8.26-9.25

	
	2、加强裸卖品种的学习，注意联合用药
	严婷婷
	8.26

	
	3、加强金牌品种的培训和销售
	严婷婷
	8.26

	龙泉锦绣店
	8月31日商品盘点进行交接
	张萍、向海英
	8.31-9.2

	
	
	
	

	
	
	
	


                                        东南片区：向海英
                                             2015年8月27日
