营运部“夏日缤纷”活动总结模板
【活动时间】2015年8月22日~8月24日（3天）

【参与门店新乐中街店  
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	23159.7
	322
	7238.9
	   30.52 %
	71.9

	去年同期
	12079.4
	284
	3721.3
	30.6%
	42.5

	增长额
	11080.3
	38
	3517.6
	-0.08
	29.4

	增幅
	91.7%
	13.3%
	94.5%
	-0.26%
	69%


活动期间日均对比当月日均销售（8月1日~8月14日） 
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	7719.9
	108
	 2412.9
	31.25%
	71.48

	   当月日均
	4770
	103
	1277.9
	26.8%
	46.1

	    增长额
	2949.9
	5
	1135
	4.45%
	25.38

	    增长比
	61.8%
	4.9%
	88.8%
	16.6%
	55%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(3天）

8月19日~8月21日
	15378.9
	287
	 2793.7
	18.2%
	53.6

	   当月日均*3

8月1日~8月14日
	14310
	309
	3833.7
	26.8%
	46.1

	    增长额
	   1068.9
	-22
	   -1040
	-8.6%
	7.5

	    增长比
	7.5%
	-7.1%
	 -27%
	-32%
	16.3%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	菊黄茶
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	风热感冒颗粒
	

	活动期间

销售数量
	1
	0
	4
	1
	0
	3
	12
	0
	0
	

	活动期间

销售金额
	799
	0
	143.2
	60
	0
	165
	1577
	0
	0
	

	对比日均*3天销售数量
	0
	2
	3
	1
	0
	45
	170.3
	118
	2.5
	

	销售数量增减比
	1
	-2
	1
	0
	0
	125
	1406.7
	-118
	-2.5
	


【超低价品种销售情况】

	超低价品种（12个）
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	15
	9
	66%


【活动缺点】

1.顾客说的星期天都不打折，别人都要打折

2.礼品档次低，但买赠金额又高，礼品不吸引

3.顾客说电筒扫把简直惨不忍睹，茶壶像小娃娃过家家的样，包装丑得很，没兴趣

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	无
	

	2、现场氛围方面
	良好
	

	3、人员培训方面
	良好
	

	4、货品方面
	良好
	

	5、活动类型
	一般
	打折力度不够，礼品太寒酸了


                                                                    高新片  新乐店

