光华片区对下滑门店考核方案的建议

对销售下滑的门店活动力度申请可以做调整（目前公司要求是折扣和买赠活动的让利为5%，）门店提升客流和销售较困难。

门店人员的调整、确保每个班有1个销售较好的员工进行带习工作，对销售下滑的门店建议公司出台1个激励政策（同期数据和环比数据对比，对于销售下滑的门店，凡是当月同时达到以上2个标准，直接奖励门店员工），激发员工的销售激情，舍得推销自己。

片区的考核，建议销售下滑的门店负连带责任。

