新增金牌品种的微信群管理办法

各片区及门店：

 二季度金牌品种活动已经结束，通过厂家、营运部、门店三方的共同努力，实现销售447.5万，同比增加230.8万，实现毛利额186万，同比增长85.2万。三季度金牌品种在二季度金牌品种的基础上取消之前4个品种，再精心挑选4个当季品种，重新组成新的九大金牌品种（含系列品种）来进行重点营运、全员促销、狠抓上量。三季度九大金牌品种于7月正式启动整体营运工作。为配合三季度重点营运工作顺利实施，营运部为新增4个金牌品种创建微信交流群。现对涉及微信群的交流、使用及红包发放的规则重新给各门店进行规定，具体内容如下：
发布时间：

微信群内发布消息时间为：当天销售需当天在微信群晒单，请最好不要在上班时间发布。
发布人：

公司领导、厂家相关人员、营运部相关人员、各片区主管、各门店店长

发布内容：

晒单：联合用药销售单、疗程用药销售单、突破性销售单

注：各门店通过晒单进行PK，振奋销售信心，促进销售进度。

图片分享：优秀的陈列图、陈列PK图、POP图

注：各门店进行陈列交流学习、学习外部较好的陈列，优化门店陈列，为实现销售添砖加瓦。

3、现场销售图片：收银图（顾客+产品）、（顾客+营业员+产品）等。

4、案例分享：联合用药案列、疗程用药案例、其他典型性销售案例、销售失败案例

注：门店间通过各类销售案列进行经验分享、查漏补缺、学习其他连锁较好的销售案例，并组织门店员工交流学习，提升全员销售技巧，实现销售目标。

5、品种知识学习：金牌品种的综合性知识学习，联合用药，及适宜人群的用药学习。
点评：

在门店发布内容后，厂家及公司相关人员（营运人员、片区主管）可进行点评。
公司领导在21:00～22:00可对整天各门店销售、陈列、案例分享等进行点评。

厂家需对门店晒单的情况进行统计：如销售数量、晒单数量等等 

每周一营运部相关人员统计上周销售量：按门店单品销售数量进行排名，发到微信群。
五、评奖：

每天销售量、陈列、案列分享门店，所获得的奖励详见附件一。

以上所有电子性奖励于次日早9：00～12:00或者当天之内兑现，需配送至店的礼品10日内到店。

六、注意事项：

1、各微信群使用寿命：该品种为金牌品种并执行金牌品种营运政策期间。

2、8月1日起片长每晚报销量时，需在各微信群报片区各单品的完成进度；8月1日起信息部会将各单品任务灌注进片长查询销售的系统中，片长只需查询报送即可。

附件一：微信群管理人员清单

	微信群名称
	厂家人员
	厂家联系方式
	太极人员
	微信奖励政策

	天胶、补肾群
	张秀英
	13808035310
	陈柳
	对每天分品种晒单前五名，补肾前五名发定向红包1.99元，天胶前五名发定向红包3.99元。晒陈列图和分享经验一次送太极水4瓶，可累加。

	藏药群
	凌红
	18080015377
	王胜军
	无

	中山中智群
	李红
	18982076837
	王四维
	无

	辅助降血脂群（惠氏）
	刘鸿鹄
	15884455033
	林丰燕
	红包1、开张礼，每单1瓶红包2.182、5个开门红大礼5.88（前3个上2瓶及以上的门店领开張大礼）红包3、踢馆大礼8.88（全天上5瓶的门店领踢馆大礼）；（1-3条就最多瓶数领取）。每天总店可摘的“头筹”大礼1个，辅降10瓶以上有大礼18.88～。

	藿香群
	王玲霖
	18623696200
	谭莉杨
	以门店为单位，每单3盒以上的参加 每天累计晒单销量 最高的前5名派发红包 。

	风热感冒颗粒
	汪雪梅
	13880678029
	熊小燕
	每天晒单销售数量排名，前三名发定向红包1.88元，晒图分享陈列照片，每月评前3名赠送礼品一份。

	养生堂维E和维C
	陈双林
	13882298554
	何薇
	1.每日晒单销售总金额排名前五名（如果并列排名取晒单时间先后顺序）奖励红包6元。

2..每周销售总金额排名前三名（并列排名都有）奖励红包10元。

3.随时有可能拼手气红包（抢红包）。

	菊皇茶
	严明亮
	18808050214
	杨雯雯
	根据每天晒单数量排名，前三名分别是5元、3元、2元（相同的数量者，取消后面奖励）

	倍健系列
	泉总
	13500357908
	何莉莎
	每日销售排名奖，销售汤臣倍健单票实收金额满300元有资格参与，以当日销售金额最高者为第一名，依次排序，共三名，如当日无达成者则空缺名额，有相同金额者以先晒单者为先，第一名20元、第二名10元，第三名5元，该微信活动暂执行时间为：7月25日-8月25日。奖励发放办法：私信红包，发放后在群内晒截图。发放时间：每天上午10点前。
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